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Editorial

2024

Milé kolegyne, kolegovia,

ked som zacinal svoje pésobenie v OK HOLDING,
necakal som, a to hovorim Uplne Uprimne, Ze je to tak
silne kompaktny celok. Z mojej dlhoro¢nej praxe vo
finanénom sektore som sa nestretol s takou jednotou
v riadeni, pristupe, spolupraci a ludskosti ako prave

v OK HOLDING. Na dnesné pomery je to vynimoc¢né

a velmi vzacne. Nepocitujem Ziadne slperenie, prave
naopak, je tu citit silnd vzdjomnu podporu. OK HOLDING
je dobry priklad toho, #e Cesko a Slovensko neboli

v skutocCnosti nikdy rozdelené.

Zijeme zvl&$tnu dobu. Ludia sa odcudzili a dnegné
spolocenska i politickd situdcia polarizuje vztahy,
vytrécajl sa z nej priatelstva. Casto sa pytame, pre¢o
sme my skor narodeni takto nezili. Nehovorim, Zze nie
som za pokrok, ale musite uznat, Ze kedysi bol ¢as na
vsetko.

Mnich Thich Nhat Hanh povedal: ,Byt nazive a chodit
po Zemi je zazrak. Vac¢sina z nas ale bezi, ako keby
vedela o nejakom lepSom mieste.” Zvlastne, ale je to
tak. VSetko je digitadlne, stretdvame sa cez socidlne
siete, o fotky sa delime cez internet. VSetko sa zrychlilo
a predsa ¢asu viac neméame.

Dostal sa mi do ruk rebri¢ek najziskovejsich firiem.
Podnikanie je UZasné vec, ktoré prindsa radost

a prospech. Viete, ¢o ma najviac zarazilo? Ze vietci

ti najbohatsi nevytvaraju hodnoty pre ludstvo, ale
bohatnu na vojnéch a liekoch.

Preco to pisem? Zac¢ina novy rok a s nim je spojena
tradicia novorocnych Zelani. Nehovorim, ze zdravie,
Stastie a laska nie s dolezité, ale ja mém priania iné.

OK
HOLDING

Prajem si, nech rok 2024 je rokom pokoja a mieru.
Aby sme znovu objavili to ludské v nés. Aby na prvych
miestach ziskovosti boli firmy, ktoré tvoria hodnoty.
Kolegom Zeldm, aby sa nezmenili, drzali spolu v kazdej
situdcii. Nech nase priatelstvéa zosilneju.

Radkovi KubiSovi prajem vela sil a odhodlania takymto
smerom viest a spdjat cely holding.

A na zaver VAm predsa prajem vela Stastia, zdravia

a lasky v novom roku 2024. ©

Miroslav Pacher

Magazin OK HOLDING
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ROZHOVOR

Miroslav Schon

Od malé prodejny
k leaderovi trhu

O Cesich se Fika, ze jsou narodem zahradkari
a chaluparu. Dllkazem, Ze na tomto Uslovi pfeci jen
néco pravdy bude, je ryze Ceska spolecnost Mountfield,
nejvétsi specializovany prodejce zahradni techniky
a bazén( nejen v Ceské a Slovenské republice,
ale i v celé Evropé. Na trhu pusobi jiz 32 let.

Zactéte se do pribéhu uspéchu dalsiho z nasich
vyznamnych klient v novoro¢nim rozhovoru
s Miroslavem Schénem, mistopredsedou predstavenstva
Mountfield a.s.
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Miroslav Schon s decerou Kristynou



Pane Schéne, je tomu jiZ vice neZ 30 let, co Vds
spolecnik, lvan Drbohlav, otevrel v Mnichovicich malou
prodejnu se zahradnimi sekackami. Do jedné odpovédi
samozrfejmé nelze obsdhnout tu velmi dlouhou cestu
od prvni prodejny k siti vlastnich prodejnich center, ale
vzpomenete si jesSté na své zacdtky s Mountfieldem?
Na prvopocatky si samozfejmé pamatuji. Mountfield
zacal s jednou malou prodejnou v roce 1991. A ja
jsem se pfidal o rok pozdéji, moje prace spocivala
na poli marketingu. Tenkrat jsme samozfejmé ne-
tusili, ze se ndm podafi vybudovat nejvétsi obchod
se zahradni technikou a bazény v Evropé. Prodéavali
jsme hlavné sekacky, které v té dobé predstavovaly
nedostatkové zboZi, dfive kupované predevsim
v Tuzexu. My jsme lidem nabidli sekacky za ¢eskou
meénu, takze se ndm do prodejny zacali sjizdét lidé
z celé republiky. Zdjem byl tak enormni, ze jsme do
tfi let méli jiz 14 prodejen a vSechny prosperovaly.

Dnes, kdyz feknete Mountfield, tak snad neni ¢lovéka,

ktery by firmu neznal. Tési Vds to?
Ano, samozfejmé mé to tési, ale také vidim tu
spoustu prace, kterou jsme za ty tfi dekady let
udélali. Hodnota Mountfieldu, pokud se na to
podivdm z marketingového pohledu, je velmi
vysokd. Spociva pravé v jeho siroké znadmosti,
stabilité, dostupnosti prodejnich center a déle ji
tvori i pestrd mozaika rléiznych ¢innostf, které do
sebe harmonicky zapadaji. Nebojime se také uz
roky investovat do komunikace. A zdkladem nasich
kampani je motto: ,Nekomunikujeme s cilovou
skupinou, ale vzdy s ¢lovékem.*

Kdyz mluvime o kampanich, jaka byla spoluprdce
napriklad s hollywoodskym drsricgkem Dannym Trejo,
ktery byl jednu dobu vasi tvari?
Ano, to jste mi prfipomnéli skvélou kampan. No, po-
vedlo se ho pfemluvit, a to dokonce dvakrat. Hrozné
se mu Praha libila a nechal si ¢as i na prohlidku.
Naposledy pro nds natadcel pred ¢tyfmi lety a musim
fict, ze kdyz Danny vzal do svych svalnatych rukou
nasi pilu, tak to byl zazitek. Kromé reklamniho
TV spotu méame i mnoho fotek s nasimi produkty,
dokonce i Dannyho v bazénu. Hodné marketingové

muziky ndm prineslo i Kolo stésti, které si zédkaznici

velmi oblibili, napfiklad béhem lonské podzimni
kampané si zatocilo tisice zdkaznikd. Téch priklad(
rlznych kampani bych mohl uvést jesté vice, ale
nechci hovofit jen o kampanich.

Zminil jste dostupnost prodejnich center. Kolik jich mdte
v soucasné dobé?

V soucasné chvili provozujeme 58 prodejnich
center v Ceské republice a 18 na Slovensku. Za
poslednich nékolik let jsme hodné investovali do
rozvoje a modernizace nasi prodejni sité. Zacali
jsme jiz v roce 2016 a modernizace stéle pokracuje,
neprestali jsme ani v kritickych pandemickych le-
tech a radi bychom celou modernizaci dokoncili do
dvou let. Na Slovensku uz méme véech 18 prodejen
zbrusu novych a zbyva opravdu jen nékolik v CR.
Vite, v téch letech na prelomu stoleti jsme umis-
tovali nase prodejny spise do stfedu mést. Tam
totiz lidé prichazeli nakupovat. Nicméné nakupni
chovéani zékaznikl se v prlibéhu let zménilo a nynf
se presouva do obchodnich center ¢i obchodnich
lokalit, které jsou vétsSinou na okrajich mést.

V téchto lokalitach jsou i velké parkovaci zony, coz
zlepSuje komfort zdkaznikd. Také jsme za ty roky
hodné rozsifili sortiment a servisnf sluzby zdkazni-
kdim, a proto bylo potfeba zvétsit i celkové prodejni
a skladové plochy. Tyto aspekty jsme museli vzit

v potaz, a to byl dlivod, pro¢ jsme se pustili do
modernizace a premistovani nasich prodejnich
center do novych prostor. A ze zpétnych pozitivnich
ohlasl od zékaznik( vime, ze jsme zvolili sprédvnou
strategii.

Ale musim samozfejmé zminit i nas e-shop, ktery je
dalsim prodejnim kanalem a pfindsi nam zajimavé
obraty. | tady jsme se za ty roky hodné posunuli

a v soucasné chvili mdme plnohodnotny prodejni
web, ktery je i uzivatelsky komfortni.

Zminil jste pandemické roky, jak jste je preZili obchodné?
A jak ekonomicky zvidddte soucasnou situaci: inflaci,
zdraZovdni energii, vdlku na Ukrajiné a konflikt na
Blizkém vychode? To vse md urcité dopad i na vase
fungovadni a strategii.

Ano, to mate pravdu. Ta soucasna situace, kterou

jste zminili, m& samozfejmé impact na celé nase
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fungovani. A musime se s tim néjak poprat.
Prizplsobujeme tomu celou nasi obchodnf strategii.
Co se tykd pandemie, tak to byl jeden velky chaos.
Doslo k naruseni vyrobnich a s tim spojenych
odbératelskych vztah(, protoze spousta vyrobnich
stfedisek byla nucena zavfit a tim nemohla plnit
nasmlouvané dodavky. Doslo i k naruseni fungujici
logistiky po celém svété. Urcité si vzpomenete na
medidlné popisovanou nepriichodnost Suezského
priplavu a s tim spojenych mnoho dopravnich
komplikaci. No, a k tomu si pfipoctéte velky zajem
o nase produkty. Lidé v dobé& pandemie travili nejvi-
ce ¢asu na svych chatdch, chalupéach ¢i zahrddkach
a zkré$lovali je. TakZe poptavka po zahradnich
strojich a zahradnim vybaveni véetné bazén(l byla
vysoka. A k tomu navic vyrazné stoupla poptévka
po elektrokolech. Takze kdyz shrnu, co se v té
dobé délo, tak to nejlépe vystihne slovni spojeni
,CO prislo od vyrobcl, to se hned prodalo®. Z&dn4
zabéhnutd pravidla neexistovala a statistiky prodejd
byly absolutné zkreslené, protoze neodpovidaly
sezonnim pozadavkim, ale odvijely se od toho, co
zrovna bylo na skladé.

S prodeji elektrokol se radite mezi nejvétsi prodejce

v Ceské republice, a pfitom jste s nimi zacali jen pred
nékolika lety? Jak jste toho dosdhli?

Rekl bych, e to bylo sprévné obchodnf rozhodnuti
ve spravny okamzik. S elektrokoly jsme zacali na
konci roku 2018 a opravdu jsme se za téch pét

let stali lidry v prodejich. Z&kladem bylo dobré
technické zazemi, které jsme ve firmé vybudovali,
a dalezitym faktorem je, ze nejsme jen preprodejci,
ale elektrokola si sami vyrabime a nakupujeme
pouze znackové komponenty. Tim pddem mizeme
nabidnout i velmi pfiznivé ceny. Kazdym rokem
pfijdeme s ucelenou novou modelovou fadou, ktera
obsahuje horska, krosova, méstska, trekingova

i skladaci elektrokola. A také je pro nas charakteri-
stické, ze zdkaznikim nabizime i servis elektrokol,
coz umnoha jinych prodejcli nenajdou. To jsou

asi zadsadni prvky, které stoji za nasim obchodnim
Uspéchem.

O jaky sortiment byl loni nejvétsi zdjem, jednoduse, co se

nejvice proddvalo?

Vypada to jako jednoduché otézka, ale neni na to
jednoducha odpoved. N&s sortiment je totiz velmi
rliznorody a zdjem o néj se odviji dle sezénnosti.



Centrdla a sklad Mountfield, a.s. ve Strancicich

Uvedu pér pfiklad(. Na jate, jakmile se zahrady
zazelenaji, je obrovsky zdjem o vSechny zahradni
stroje. V okamziku, kdy za¢nou teplé slunecné dny,
zvedne se vina zadjmu o bazény a pfisluSenstvi,
déle o zahradni nabytek a grily, jak se Iéto ldame

a prichdzi podzim, vylétnou ndm prodeje pil.

No, a s pfichodem adventu za¢ne poptavka po
vénocnich stromcich a dekoracich. Nicméné,
takovym zajimavym trendem, ktery je pomérné
viditelny, je rostouci zédjem o AKU zahradni stroje.
Ten dlvod je pomérné jednoduchy, tyto stroje jsou
totiz pohdnéné Li-lon baterii a jednu baterii mizete
vyuzit pro vice stroji konkrétnf znac¢ky. Navic jsou
V oblasti vodnich radovanek jsme v poslednim
roce zaznamenali naprosto enormni narlst prodeje
akrylatovych vitivek. O elektrokolech jsme jiz
hovofili, tam je zajem obrovsky jiz nékolik let.

A pravidelné v prabéhu roku u nés zdkaznici radi
nakupuji i krmivo pro psy a kocky. S timto sorti-
mentem jsme se také trefili do zajmu zdkaznik(.

V nasem rozhovoru nelze pominout jednu ddleZitou
aktivitu Mountfieldu, a tou je spojeni's hradeckym
hokejem. Vy jste byl dlouho ve vedeni a dalo by se fict
duchovnim otcem a hlavnim strdjcem této spoluprdce,
ale v kvétnu loriského roku jste své plisobeni zakondil.
Co Vds k tomu vedlo?
Tim prvnim ddvodem bylo naplnénf urcitych ambici,
s kterymi jsem do toho tenkrat Sel. Klub pod mym
vedenim nikdy nechybél ve Ctvrtfindle, v sezéné
2016/2017 jsme vybojovali bronzové medaile,
v roce 2020 jsme hrdli findle Ligy mistr(, v sezéné
2021/2022 jsme vyhréli Prezidentsky pohar, dvakrat
jsme Uspésné reprezentovali CR na prestiznim
Spengler Cupu a nakonec jsme se v minulé sezéné
stali vicemistry CR. Téch 10 let bylo velmi vy&erpé-
vajicich a j& se rozhodl, Ze v nejlepsim je Cas prestat
a predat Stafetu mladsim.
starsi dcera Kristyna v Gnoru Uspésné odpromovala
na VSE v Praze, co? je i mé alma mater. Chci se
nyni prioritné vénovat ji, protoze je na pocatku své
profesni kariéry a je to pravé ona, kdo mé v budouc-
nu nahradi v mych funkcich. A ja délam vse, aby byla
na tuto zivotni etapu stoprocentné pfipravena.
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Glosa:

Role pojistovaciho maklére
Vv fizeni a financovani rizika

Pojisténi je sluzba, kterou si zdkaznik nekupuje s radosti. Velmi
casto je vnimano s nechuti, avSak jeho skutec¢ny vyznam spociva
Vv fizeni a financovani rizik, kterda mohou klienta postihnout. Jedina
radost, ktera je s pojisténim spojena, je okamzik, ve kterém si
zdkaznik archivuje ukoncenou pojistnou smlouvu s védomim, ze
nedoslo k pojistné udalosti. Tuto radost ale trochu kali skute¢nost,

oo v

ze za pojisténi bylo zaplaceno pojistné.

Takovy je, myslim si, obecny pohled na vSechna rizikova
pojisteni. Sam popsané pocity zazivam, kdyz likviduji do-
klad o cestovnim pojisténi po stastném névratu z dovole-
né. Ale ruku na srdce, tento pohled nenfi sprévny. Clovék
zapomina, ze po celou dobu platnosti pojisténi mél
jistotu, ze pokud by doslo k pojistné udalosti, dostalo by
se mu podpory a pomoci pojistovny a ziskal by pojistné
plneni, které by pomohlo s odstranénim vzniklé Skody.
Ano, pojisténi je sluzba, kterd slouzi k odstranénf
nasledkl plsobeni rizika. Rozhodovani o ndkupu
pojisténi je treba podminit znalosti rizika, kterému je
zakaznik vystaven, a znalosti moznosti riziko financovat.
Zakaznik zpravidla nema uceleny pohled na rizika, ktera
ho ohrozuji. A zaroven velmi ¢asto hledéa ekvivalenci ve
vztahu s pojistovnou — ocekava, ze Gcty (ma déati — dal)
by mély byt vyrovnany. Takto ale pojisténi nefunguje.
Porozumeét vlastnimu riziku je, zejména pro pravnické
osoby, témér nadlidsky Ukol. Jednotlivi odpovedni
pracovnici maji odlisny, vlastni pfistup k riziku. Vnimajf
riziko ze svého Uhlu pohledu a logicky jim chybi celkovy
prehled. Zaroven vedouci pracovnici hospodafi se svym
internim rozpoctem a naklady na pojistnou ochranu
mohou vnimat jako zbytné, zvlast, kdyz nepfinaseji
zadny okamzity vynos.

Ano, je fada korporaci, které maji vybudovano

interni oddélent, které se vénuje Fizenf rizika. Rada

z téchto oddéleni ma na starosti i fizeni ndkladd na jeho
financovani, ale zadné z nich nemUzZe mit z logiky veci

prehled, jak s rizikem spravné hospodarit ve vztahu

k vnéjsim néstrojim jeho financovani. Pojistny trh je
slozity mechanismus a vyvoj na ném je ovlivhovan radou
faktor(l, které maji svij ptivod jak v Ceské republice, tak
fadou faktord, které se odehravajf v rliznych koutech
svéta. Nasledky rizika je také mozné financovat i jinak
nez jen pojisténim.

Témeér od nepameti, tedy od konce 17. stoleti (Lloyd’s
vznikl v roce 1686) je pojisteni Uzce svazano s cinnosti
pojistovacich maklérl, ktefi porozuméli riziku svych
zdkaznik{ a hledali pro né pojistné krytf, nejprve prave
v-systému Lloyd’s a posléze i na vznikajicim pojistném
trhu. Byt za uplynuld staleti se svét zasadné zménil,
potieba pojistovacich maklérl zlstava prakticky
nezménéna.

Pojistovaci maklér je osoba ,svého druhu®. Je ve
smluvnim vztahu se zakaznikem, pracuje jeho jménem
a zaroven zna moznosti, které nabizi pojistny trh, a umi
nachézet ve spolupréci s pojistiteli, a i zajistiteli, pro
zdkaznika resent, jak nejlépe své riziko financovat.
Zaroven, ac to mnoha lidem pfijde absurdni, je za svoji
praci odménovan pojistovnou formou provize. K této
formé je tfeba poznamenat, ze je provefena casem

a celosvetovym trhem. Funguje, a snahy o transformaci,
ke kterym tu a tam dochdzi, nedopadaji dobre.
Pojistovaci maklér je i dnes pro korporace prinosem.
Jeho role primarné nespociva ve zprostfedkovani
pojisténi, ale, a to je tfeba zdlraznit, spociva v porozu-
meni riziku zdkaznika a také v tom, ze maklér pomaha

zdkaznikovi porozumét vlastnimu riziku. Druhd role



makléfe je nalézt ekonomicky nejvyhodnéjsi model
financovani ndsledkd, které riziko mdze zplsobit.
Jednim z ndstrojl financovani rizika je préavé pojistént,
které pojistovaci maklér mlze zprostfedkovat. Pro

tuto ¢innost nutné musi znat moznosti pojistného trhu.
Schopny makléf se pohybuje nejen na tuzemském trhu,
ale vyuzivd moznosti, které dava svoboda poskytovani
sluzeb v EU, a tak mGze pro Fadu pojistnych potieb
hledat feSeni i v jinych ¢lenskych statech.

Jevi se, ze mit po ruce pojistovaciho makléfe je témér
nutnost. Kazdy statutérni organ korporace ma povinnost
jednat s odbornou péci. A jak nejlépe naplnit odbornou
péci v fizeni a financovani rizika? Dle mého soudu
jednoznacéné spolupraci s pojistovacim maklérem.
Maklér tedy ano, ale jak se k nému dopracovat?
Korporace podléhajici zakonu o zadavani vefejnych
zakazek prostfednictvim zadavaciho fizeni, ostatnf
korporace vybérovym fizenim dle vlastnich internich
pravidel, nebo prostym oslovenim konkrétniho maklére.
Vypséani vybérového fizeni je dnes rutinni véc, vypisuji
se ve vefejném i soukromém sektoru jako na bézicim
pase. Ale pro sestaveni vybérovych a hodnoticich kritérif
zpravidla korporace nemaji a ani nemohou mit dostatek
znalosti a zkuSenosti. Vzdyt takova zakazka se vypisuje
v extrémné malé periodicité. Na trhu vSak existuji osoby,
které mohou s touto ¢innosti pomoci.

Rizeni rizika a jeho financovani je strategickou zélezitostf.
Dle mého soudu by kazda korporace meéla mit zpraco-
vanou vlastni politiku, kterd se tomuto tématu vénuje.
Politiku, kterou by mél schvalit nejvyssi orgdn korporace.
Néklady na financovani rizika jsou neproduktivni,

jde o naklady, které nepfindseji zadny vynos, pouze

v pfipadé vzniku pojistné udalosti mohou zajistit financni
prostredky slouzici k odstranéni vzniklé skody. Pravé
nejvyssi orgén korporace (napfiklad u akciové spolec¢-
nosti valnd hromada) by mél rozhodnout o tom, jakou
politikou se bude spolec¢nost fidit. A se zpracovanim
takové politiky mize byt pojistovaci makléf ndpomocen.
K jejimu zpracovani je totiz nezbytna jak analyza rizika,
tak analyza moznosti financovani rizika.

Je-li znama politika jak riziko Fidit a jak ho financovat,
pak nastupuje rutinni ¢innost, postup podle schvalené
politiky. V oblasti pojisténi jde o zpracovani pojistného
programu, ktery se tyka téch rizik, kterd maji byt finan-
covéna prostifednictvim pojisténi. Na zékladé pojistného
programu probihd vybér pojistovny, ¢i pojistoven, které
jednotlivé potfeby zakaznika uspokaoji.

Pro korporace, které podléhaji zdkonu o zadavani
verejnych zakdzek, zde nastédvé jedno velké Uskali.
Pojistovaci maklér, ktery zpracoval podklady pro
zaddvaci fizenf, by nemél hodnotit nabidky pojistoven.
Je zde potencidini riziko stfetu zajmU. VysSe pojistného je
totiz zadkladem pro jeho odménu. Tedy ve fazi hodnoceni
by se pojistovaci makléf mél upozadit a hodnocenf

by méla udélat hodnotici komise sama, ¢i za podpory
jiného, odborné zdatného poradce.

Po vybéru dodavatele pojistnych sluzeb mize
pojistovaci maklér pokracovat ve své ¢innosti, pomahat
zédkaznikovi se spravou pojisténi a s uplatiovanim
narokd z pojisténi. Ale to samo o sobé by zdkazniku,
korporaci, nemélo stacit. Zejména u vétsich subjektd
je dllezité, aby pojistnd smlouva byla implementovéna
do rutinniho provozu. Pojistnd smlouva pfindsi fadu
povinnosti, které musi zédkaznik plnit, a to je tfeba uvnitf
korporace vykomunikovat a zajistit. Zakaznik také

musi mit nastaven interni mechanismus jak uplatfiovat
néaroky na pojistné plnéni. V obou agendach by mél byt
z&kaznikovi pojistovaci makléf ndpomocen.

Prace s rizikem je ale nekoncici proces. Pojistovaci
makléf by se po dobu trvani vztahu se zakaznikem mél
prabézné vénovat analyze rizika a jeho vyvoji, mél by
zédkaznikovi navrhovat, jak s rizikem pracovat, jak ho
omezovat a upozoriiovat ho na oblasti, ve kterych se
riziku noveé vystavuje. Dilezité je, aby zdkaznik — korpora-
ce méla vedomi o svém riziku, o jeho moznych nasled-
cich a méla jistotu, Ze jeji riziko je fizeno a financovéno
v souladu s politikou schvélenou pro tuto oblast.

V predchézejicim textu jsem se zminoval o tom, ze
nastavaji situace, kdy korporace potfebuje odbornou
podporu, a to jak pfi vybéru pojistovaciho makléfe,

tak i pfi vybéru pojistovny, a to je prostor ve kterém se
pohybuje nase spolecnost JUIMC s.r.o. Problematice po-
jisténi se vénujeme dlouhodobé. Ne, nejsme pojistovaci
makléfi. Zabyvame se vzdélavanim v oblasti pojisteni

a odbornou podporou v otdzkach pojisténi. Nasimi
z&kazniky jsou pojistovny, pojistovaci zprostfedkovatelé,
ale téZ obchodni korporace a municipality. Obchodnf
korporace a municipality se na nas obraceji pfedevsim
pro odbornou podporu ve vybérovych fizenich, ktera

se tykaji vybéru pojistovaciho makléfe nebo pojistovny.
Poskytujeme napfiklad konzultace k technické ¢asti
zadavaci dokumentace, provddime expertni posouzenf
souladu predloZzenych nabidek s technickou ¢asti
zadavaci dokumentace. Mdme zkusenosti s aplikaci
mezinarodné ovéfené metody hodnoceni nabidek ,Best
value approach*. Ve své c¢innosti zirocujeme letitou praxi
v pojisténi a spolupraci s uznavanymi odborniky na trhu.
Pro nade zdkazniky chceme byt v pojisténi odbornym
priivodcem a oporou. Radi vdm poskytneme blizsi
informace o nabizenych sluzbach.

Jan Jezdik

-

O






Z BLiZKA

Rozhovory
medzi mnou

~Tvorit a malovat je vasen. Vasen najsilnejsia
a nepremozitel'na, ktora, aj ked’ vsetky tuzby v tebe pohasili,
nesmie pominut. Vsetkého sa moézes zriect, vo vSetkom
rezignovat, ale v umeni nikdy.“

Slova Jana Zrzavého rezonuju aj po mnohych rokoch. Nielen
v obrazoch ¢eského maliara, ale aj v obrazoch, ¢i mysleni
Martina Augustina, pre ktorého je malovanie vasnou.
Kazdodennou, vytrvalou, spalujucou. Ale aj intimnou spovedou
s tichym vyznanim. Pod'te s nami nahliadnut do umelcovej
duse a pripojte sa k rozhovoru s roddkom z Bratislavy,
Martinom Augustinom, poprednym slovenskym vytvarnikom,
ktory je aj autorom ilustracie nasho najnovsieho PF.

-

O
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Ako casto hovorite, idete viastnou cestou, cestou putnika
s dsmevom na tvdri. Cim to je, Ze si vystadite pri tvorbe

sdm v dnesnom globalizovanom svete?

Mozno je to mojim DNA, ¢ize rodinnym zdzemim. Moja
mama bola vytvarni¢ka, méj brat Andrej je vytvarnik.
A kazdy z nas mame nielen vlastny vytvarny prejav,
ale aj vlastnd umelecku cestu. Cestu bez réznych
umeleckych spolkov, spolo¢nych vystav Ci projektov
podporenych Statnymi dotéciami. A to je prave ta
cesta, ktord viac dava ako berie.

V ¢om ddva viac?

Napriklad v slobode v tvorbe a mysleni, na konci
ktorého je individualizmus. Prave v tejto dobe, dobe
globalneho myslenia, je podla mna individualizmus
vynimoc¢ny a velmi potrebny. Preto su mi blizki umelci,
ktori uprednostnili vlastné vnimanie reality. Vo svojej
tvorbe sa nezaoberaji angazovanym umenim, ale
vnasaju do svojich obrazov mikrosvetlo svojho sveta,
plného bolu ¢i stastia. A preto hovorim, ze moja tvorba
je cestou Stastného pltnika, ktory nielen place, ale
¢asto a radd sa smeje.

Hovorili ste o rodinnom DNA, je to jediné vychodisko
inspirdcie pre Vasu tvorbu?

Samozrejme, Ze nie. Pre mna je velmi dblezité

vnimanie vsetkého okolo mna. Od tvorby umelcov

mojmu srdcu blizkych (B. Augustinova, J. Sima,

F. Tichy, J. Zrzavy, Toyen — M. Cerminova, A. Modigliani,
P. Picasso, O. Redon), cez ludi, ktorych stretdvam, az
po zazitky, ktoré vo mne zanechaju silni eméciu. Toto
vsetko sa ma dotyka a ja ako Spongia nasavam, citim
a prezivam vo svojom vnutri v8etky vnemy. Z toho
potom prameni moja tvorba. V poslednych rokoch

je pre mna neoddelitelnou studnou inSpirécie aj
literatura. To sUvisi so spolupracou s vydavatelstvami
Ikar (SK) a Rosier (CZ), ku ktorej ma vyzvala pani
Gabriela Belopotockd. Vzacny ¢lovek, ktory posuva
hranice vys$sie nez som si to vobec vedel predstavit.

Su pre Vasu tvorbu déleziti aj ludia pochddzajici z mimo
umeleckého sveta?

Urcite, a su velmi doleziti. Ako som spominal, bez
rodinného a mne najblizSieho zézemia — mama
Bozena, otec Jozef, brat Andrej, manzelka Daniela,
moje dcéry Dorotka a Barborka - by som nemal,

ako hovori moj priatel Kamil Peteraj, pevny bod vo
vesmire, o ktory by som sa mohol opriet. Vytvaraju

mi priestor pre moju tvorivi cestu za ¢o som im velmi
vdacny. Ale zivoty sa prelinajud, osobné aj pracovné.
Neoddelitelnou stc¢astou mojej préce st moji priatelia,
ktorych na mojej ceste stretdvam, a ktori zanechavajud
stopu v mojom srdci i v mojej mysli. V. mnohom ich
obdivujem, pretoze vedia to, ¢o neviem ja. A som



/
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»,Myslim si, ze obraz by si
takpovediac mal vystacit sam.
Mal by to byt intimny, vnatorny

rozhovor medzi obrazom

a divakom samotnym.*

Bulletin

réd, ze ich mézem spomenut. Dakujem ti Gabika

Belopotockd, Kamil Peteraj, Carmen Kovécova, Ludo
Petransky, Vincent Polakovi¢, Maridn Kvasnicka,

Comu sa v sti¢asnosti venujete? Co sa prdve deje na
Vasej ceste?

V Cechéch mi vysli dve knizky. Prvé K. H. Macha M4j

Stefan Simék, Zdenék Ziegler, Zdenék Novak. a druha K. J. Erben Kytice. Tomu sa naozaj velmi tesim.
Rad by som spomenul spolupracu s vydavatelstvom
Ikar. Mal som to $tastie, ze som mohol ilustrovat devéat

knih pre skvelého bésnika Kamila Peteraja. Najnovsou

Ale pod'me k Vasej tvorbe. Co je pre Vds pri malovani &
kresleni délezite?

16

Su to dve veci, forma a emdcia. Mojimi motivmi sd
¢asto Zzeny. A prave pri tychto motivoch si pre mna
naozaj dolezité. Nezaujima ma anatomia, ale snazim
sa dosiahnut, aby z obrazu bola citift emdcia. Silné

knihou z edicie www.luxusnakniznica.sk a www.rosier.cz
je Modlitebnik, ktory vySiel v limitovanom néklade,

v unikatnom polygrafickom spracovani patinovanych
zlatych félii. Bola to velmi ndro¢na reprograficka praca

emocia. To ¢o sa nedé vyjadrit slovami, staci len a mna mimoriadne tesi, Ze ju brilantne spracoval

vnimat, stacf len snivat. vyznamny cesky fotograf Jan William Drnek. Pre
inSpiraciu som vycestoval do vecného Rima a navstivil
V akom zmysle? mnozstvo chrémov. Tam som znovuobjavil rannokres-
Aby na divaka preslo nieco neopisatelné. Nieco, ¢o tanské mozajky, ktoré mi natolko ucarovali, Ze ich
v nom zaneché silny dojem a vyraznu spomienku. stopa je stcastou mojich ilustracir.
O to sa velmi snazim, pretoze to je pravdivé. A este
jedna poznamka, cez ktort vnimam obrazy. Myslim Viem, Ze v polovici mdja minulého roku Vdm spolu vysila
si, Ze obraz by si takpovediac mal vystacit sdm. Mal mimoriadna kniha s ndzvom Viyznania. Mohli by ste ju
by to byt intimny, vnitorny rozhovor medzi obrazom pribliZit?

a divdkom samotnym. Mne sa také nieco stalo uz Je mimoriadna aj preto, lebo je krdsne vizuélne
niekolkokrat a spomienku na tieto stretnutia, dotknutia spracovana. Na jej vyrobe sa pracovalo na Slovensku,
s obrazmi si nesiem v dusi dodnes. Zasiahli ma takou Taliansku, Nemecku a v Cechéach. Je viazané v bielej
silou, akou vie zasiahnut iba Idska. koZzi s kristalovym srdcom na obalke. Vo vnutri som
mal moznost sprevadzat bdsne s vy$e sedemdesiatimi

ilustrdciami, ktoré som pre tdto knihu pripravoval viac



ako rok. Kniha vychdadza v limitovanom, ¢islovanom
néklade ako bibliofilia a dostupna je len na webovych
strankach www.luxusnakniznica.sk.

Neboli by ste to Vy, keby ste aj sicasne nevystavovali.

Vlani ste mali viaceré vystavné prezentdcie po celom

Slovensku.
QOd konca marca do juna som mal v Oravskej galérii
v Dolnom Kubine vystavu s ndzvom Zrkadlo duse,
ktoréd v kuratorstve Luda Petranskeho mapovala vyse
tri dekady mojej vytvarnej tvorby a Zivota. Koncom
maja som s bratom a mamou otvaral vystavu v historic-
kych priestoroch na zamku Simék v Pezinku, na jesef
vystavu v Krakove, ktoru organizovala Galéria u anjela
v Kezmarku. Na konci novembra som otvoril moju
posledni minuloro¢nd vystavu Le Silence v kostole
de la Madeleine v PariZi. Na mojej ceste sa toho deje
naozaj vela.

A prianie na zdver?
S malym pousmiatim by som rad vyslovil jedno malé
Zelanie. Rad by som este dlho maloval, pretoze
malovanie ma robf $tastnym a mojim blizkym a vlastne
vSetkym ludom dobrej vole prajem vela zdravia a ten
vseliek — Usmev na tvari.

Martin Augustin (1968)

narodil sa v Bratislave. V rokoch 1983 — 1987 absolvoval Strednd umeleckopriemyslovu Skolu v Bratislave na oddeleni
grafiky u profesora Jana Ondrisku. VysokU skolu uméleckoplmyslovid vystudoval v Prahe — ateliér grafického designu
a plagétu u profesora Zderka Zieglera a ateliér kniznej ilustracie u profesora Jifiho Salamouna absolvoval v rokoch
1989 —1995. V roku 1994 sa zlcastnil stdze na Vysokej $kole tvarovania v Luzerne — Svajéiarsko, v ateliéri volnej
grafiky u profesora Hansa Petra Dubachera a profesora Petra Riklina. Zuc¢asthuje sa rodinnych vystav organizovanych
bratom Andrejom. DIhodobo sa venuje spolupraci s vydavatelstvom lkar, pre ktory ilustruje knihy Kamila Peteraja

v edicii luxusna kniznica. Taktiez dlhodobo spolupracuje s Galériou u anjela v Kezmarku. Augustinove obrazy vlastnia
0. i.zndma spisovatelka a bojovnicka za ludské prédva pochadzajlica zo Somélska Waris Dirie, autorka svetového
bestselleru knihy ,Pastny kvet“, kanadské spisovatelka Joy Fieldingova, ¢i generalny riaditel Tour de France, Christian
Prudhomme. V roku 2014 prevzal sklenenu plastiku, ktord vytvoril Martin Augustin, od vydavatelstva Ikar Dan Brown,
autor bestselleru ,Anjeli a démoni“. Monografia Zrkadlo duse, sa stala st¢astou zbierky Francuzskej ndrodnej kniznice
v Parizi a bibliofilia Karla Hynka Machu M4j je stucastou kralovskej zbierky Buckinghamského paldca v Londyne. Je tieZ
drzitefom oceneni Najkrajsia kniha Slovenska a v roku 2022 sa stal lauredtom Osobnost Bratislavy.
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Kryje pojisteni odpovednosti
zamestnance opravdu vse?

Urcité to rada z vas zna: rano se probudite s pocitem,
ze DNES to nebude ,,vas den®. Prvni naznak této
P domnénky se projevi hned v okamziku, kdy se

3

Na pojistném trhu existuje spousta pojisténi, jako napft. pojis-
téni domaéacnosti, pojisténi vozidla &i pojisténi celého domu.
Radi bychom se ale v tomto pfispevku zaméfili na pojistént,
na které se malinko zapomina, a to je pojisténi odpoveédnosti
zaméstnance za $kodu zplisobenou zaméstnavateli.

Toto pojisténi byva hovorové oznacovéno jako pojisténi proti
blbosti ¢i pojisténi na blbost. A jak jiz ndzev napovida, jedna
se o pojistént, které kryje skody zaméstnance zplsobené

V pracovnim procesu u svého zaméstnavatele nebo pfi
vykonu prace pro svého zaméstnavatele.

R&di bychom se nyni zaméfili na blizsi prozkoumani toho, zda

je toto pojisténi pro vas to pravé. Rada klient(l Zije v domnént,

Ze pojisténi pokryje vse, co zplisobi svou nepozornosti

v zameéstnani. Ale jak uz to u pojisténi byva, i toto pojisténi
ma jisté vyluky, které bychom v nasem clénku pfiblizili

a specifikovali.

VSeobecné vyluky

V dvodu je nutné uvést, ze mezi zakladni vyluky, které dle
naseho nézoru neni potfeba Uplné vysvétlovat a pozastavo-
vat se nad nimi, patfi vyluky na skody zplisobené valec¢nymi
uddalostmi, teroristickymi akty ¢i pisobenim jaderné energie.
Jedna se o vyluky napfi¢ celym pojistnym trhem a pevné
véfime, Ze pojistovna nebude muset nikdy séhnout k témto
vylukém.

Hruba nedbalost
Jednou z nejbéznéjsich vyluk je hruba nedbalost. Jde
o situaci, kdy zaméstnanec zplsobi Skodu z&mérné nebo

zanedbanim zdkladnich bezpecnostnich opatfeni. Pfikladem

u snidané oparite Cajem. | presto vykrocite do
prace, kde vas ranni rozpolozeni doprovazi
cely den. A proto je dobré pro vsechny
tyto pripady byt na takzvany ,den

blbec” pojistén.

by mohlo byt zranéni spolupracovnika zplsobené tmysinym
neuposlechnutim bezpecnostnich predpisd. Tato vyluka je
uvedena ve viech pojistnych podminkach napfi¢ pojistnym
trhem. PFipad(, kdy k takové Skodé dojde, je opravdu malé

mnozstvi.

Pokuty

Dalsi vylukou, kterou bychom chtéli v pfispévku zminit,

jsou pokuty a pendle. Vdechny pojistovny uvadi, ze tato
vyluka se nevztahuje na $kody zplsobené v rdmci vypoctu
dani, poplatkd nebo verejného pojisténi, do kterého spada
zdravotni a sociélni pojisténi. Pokud v8ak dojde k ulozeni
pokuty z jiného diivodu nez z vyse zminéného, je pojistovna
opravnéna uplatnit vyluku na pokuty, penale. Nékteré
pojistovny véak umoznuji uvedenou vyluku pfipojistit.
Obvykle se vsak jedné o pripojisténi na nizsi limit — takzvany
sublimit pojisténi, kdy i v pfipadé vyssi Skody je plnéno
pouze do sjednaného sublimitu.

Naklddka a vykladka

Nejrizikovéjsi ¢innosti z pohledu skod zplisobenych pfi
fizeni dopravnich prostredkd (kromé klasickych havérii) je
nakladka ¢i vykladka zboZzi nebo jeho pfeprava. Zde prave
dochazi k nejc¢astéjsimu rozporu s pojistovnou, kdy pojistény
Zije vdomneéni, Ze kdyz mé pojisténé fizeni vsech skupin,
tak jsou hrazeny i Skody zplsobené pfi preprave, naklddce
¢i vykladce. Opak je bohuZel pravdou. V okamziku, kdy
zamestnanec prevazi jakékoliv zbozi, vyrobek nebo material
a dojde k jeho poskozeni, je skoda klasifikovana jako skoda

na prepravované véci a je zamitnuta. Tato vyluka se nachazi



ve vé&tsing aktuélnich pojistnych podminek. Skoda je viak
fesitelna za predpokladu, ze k poskozeni dojde pfi dopravni
nehodé a je sepsan zaznam ci dolozen protokol od policie.
Jako dalsi varianta feSeni Skod se nabizi pripojisténi této
vyluky u vybranych pojistiteld, avsak opét do urcitého
sublimitu.

Ztrata svérenych véci

V rdmci $kod zplsobenych ztratou si musime uvédomit, ze
do tohoto rizika nespadd odcizeni samotné véci tieti osobou,
ackoliv se to mdze jevit jako ztrata, ale pouze pochybenf

ze strany zameéstnance se svefenym pfedmetem zachéazet.
To znamena, ze musi dojit k zapomenuti pfedmétu na
lavi¢ce, v kavarné nebo jeho vypadnuti z kapsy ¢i batohu.
Nékteré pojistovny maji riziko ztraty obsazeno v zékladnim
rozsahu s podminkou, ze véc musi byt pfevzata na zakladé
pisemného potvrzeni. Samotna podminka potvrzeni prevzeti
je zahrnuta i u ostatnich pojistoven, kde se riziko ztraty
pripojistuje a obvykle opét na nizsi sublimit.

Vyrobeni vadného vyrobku (zmetku)

Tato vyluka spada v ramci pojisténi odpovédnosti zamést-
nance mezi nej¢astéjsi vyluky, které jsou pojistovnami
uplatiiovany. Skoda mize vzniknout z déivodu pochybeni

v jakémkoliv kroku vyroby, ktery pak vede k vyrobeni
zmetku samotného. Jedinym pozitivem je, Ze se opét da
pripojistit v nékolika pojistovnach na nasem trhu, a to na nizsi
sublimit.

Vadna manudlni prace

Vadnou manudlni praci se rozumi stav, kdy vysledek této
prace (v¢etné vysledkd dilc¢ich tkond) nevykazuje stano-
veneé, avizované nebo dohodnuté vlastnosti; v ostatnich
pfipadech vlastnosti, které Ize rozumné ocekévat. Jedna

se o okamzik, kdy zaméstnanec nedodrzi obecné zndmé
postupy pfi praci a nasledné dojde ke skodé. Ukazkovy
pfipad je, kdy zaméstnanec v servisu vymeéni kolo na
vozidle zakaznika, ale nedotahne vSechny Srouby. Pfi
testovaci jizdé pak dojde k upadnuti kola a poskozeni vozidla
zdkaznika. Kazdy by tento pfipad nazval jako neopatrnost

¢i nepozornost, ale vyklad pojistoven fika, ze se jednd

o vadnou manualni praci. Dle naSich zkuSenosti je toto riziko
jedno z nejpfisnéji posuzovanych a vétsina obdobnych skod
je klasifikovéna prave jako vadné manudlini prace. Nejlepsim
feSenim celé situace je predmétné riziko pfipojistit. AvSak
pojistoven, které by pripojisténi uvedeného rizika nabizely,
je na trhu opravdu mélo a zaroven se pfipojisteni vyrazné
financné projevi v rdmci pojistného.

Alkohol

U tohoto rizika neni potfeba zabihat do detailu. V pfipadé,
Ze dojde ke zjistént, Ze jednim z dlvodu vzniku skody

je pfitomnost alkoholu v krvi zaméstnance, pojistovna

nekompromisné skodu zamitne a nevyplati. V tomto pfipadé

neni ani jind moznost, jak Skodu v rémci pojisténi zaméstnan-
ce zaplatit. Nebot Z&dnd z pojistoven nenabizi pripojisténi
této vyluky.

Chybna obsluha a udrzba

Chybna obsluha a tGdrzba se malinko tvéfijako vadna
manudlni préace. Nebot vznik skody se dost podobé prave
vadné manualni praci. Ale tento typ Skod se objevuje vzdy
na zafizeni, které pravé ovlada, fidi nebo udrzuje zamést-
nanec. Pfikladem bychom mohli uvést fidi¢e kamionu, ktery
méni kolo na vozidle zaméstnavatele. V manualu Gdrzby
stroje je jasné uvedeno (a sdéli vam to i kazdy servis), Zze
po jeho vyméneé je nutné kolo dotédhnout po urcitém ujeti
kilometr(. Obvykle je to po jednom stu kilometrd. Pokud
se tak nestane, jednd se o nedodrzeni predepsané udrzby
vozidla a v pfipadé, ze dojde k upadnuti kola, pojistovna
celou Skodu zamitne. | zde je ale moznost vyluku pfipojistit
u urcitych pojistoven.

Poskozend pneumatika a disk

Rada z nés se pfi sjednéni pojisténi pro fidi¢e ani nepozasta-
vi nad myslenkou, zda se v rémci vzniklé skody na vozidle
uhradi vse, co bylo poskozeno. | kdyz dojde k poskozeni
tfeba vyhradné pneumatiky. Bohuzel vétsina pojistnych
podminek ma poskozeni pouze samostatné pneumatiky

ve vyluce. Setkdvame se s tim, Ze spole¢né s pneumatikou
méa nékterd pojistovna vylouceny i Skody na discich kol. Ze
strany pojistovny dojde k uhrazenf vyse zminovanych ¢asti
vozidla za predpokladu, ze jsou soubézné s nimi poskozeny
i jiné ¢asti vozidla, jako tfeba blatnik, ndraznik nebo préh
vozu. V pfipadé, Ze by nedoslo k poskozeniijiné ¢asti

vozu, pfichdzi v ivahu druhé fesent, kdy pojistovna skodu
uhradi. Vznik pojistné udalosti musi byt klasifikovan jako
dopravni nehoda a musfi byt pfitomna policie, kterd sepise
z&znam o dopravni nehodé. V takovém pripadé pojistovna
uhradii Skodu, pfi které dojde napfiklad k poskozeni pouze
pneumatiky ¢i disku.

A to byla posledni z naseho pohledu nejvyznamnéjsich vyluk
v rdmci pojisténi zaméstnance pfi vykonu povolani. Ackoliv
se zminované pojisténi tvari, Ze je opravdu na vSe, ma presto
své vyluky, které nam vzdy daji jasné najevo, ze opak je
pravdou. Zavérem se hodf pfipomenout, jak je dllezité se

pfi sjedndni pojisténi zamyslet nad tim, k ¢emu by v rdmci
népiné prace mohlo dojit. A snazit se jednak svym jednanim
vznik skod minimalizovat, zaroven ale zvolit pojistitele, ktery
dokaze co nejvice pokryt Vam hrozici rizika, a tim padem
maximalizovat zplsob uhrazeni vzniklych $kod pfi vykonu

povolani.

Patrik Svoboda

-
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KOLEGO, NA SLOVICKO..

Veronika Martinkeva

ZPOVIDA

Jitku [Riraclilovou

Chvili pfed samotnym rozhodnutim, komu predam
stafetu v rubrice Kolego, na slovicko, jsem kvlili freSeni
komplikovaného pripadu likvidace odpovédnostni Skody
byla v dennim kontaktu s kolegyni Jitkou Hradilovou.
Rozhodla jsem se tedy, ze vyzpovidam pravée zkusenou
likvidatorku z olomoucké pobocky a spole¢né Vam
priblizime jeji praci. Pfijemnym bonusem navic je, ze Jitka
pred nedavnem navstivila Vietnam. Prectéte si, jak se ji
v exotické destinaci libilo!

Jitko, Vy pracujete na nasi pobocce v Olomouci jiZz dva S fesenim skod tedy mdte dlouholeté zkusenosti.

roky. Jaké byly Vase predchozi pracovni zkusenosti? Predpokldddm, Ze Vds toto odvétvi pojistovnictvi musi
Na Uplném zacatku mé pracovni kariéry jsem bavit. Ale prozradte mi, existuje typ Skod, které resite
nastoupila do spole¢nosti AZD Praha — Montazn{ s mensim nadsenim nez jiné?
zavod Olomouc, kde jsem méla na starost majetek Bavi mé&, méate pravdu, ale musim se pfiznat, Ze odveéetvi
zavodu a byla jsem i podnikovym ekologem. Po odpovédnosti mi pordd tak néjak unika. Tyto Skody
9 letech se mi zadafilo vyhrét konkurz na likvidatora nefresim rdda, mam z nich urcity respekt. @

do Ceské pojistovny a po daldich 9 letech jsem
potfebovala zménu. Chtéla jsem ale zUstat v oboru,
takze jsem ted tady, v OK GROUP.



Jakym zpusobem relaxujete, kdyZ potrebujete prestat

myslet na skodni pribéhy, pojistné podminky a vyluky

v nich uvedené?
Od mala sportuju, takze sportem. V |1été béh a plavani,
v zimé si jdu zacvicit nebo béh ménim za rychlou
chizi. A taky rdda chodim za kulturou — koncerty,
divadlo. Obcas vypnu i nad dobrou knizkou.

Jaky byl Vas posledni nejsilnéjsi kulturni zazZitek?
Je to uz delsi dobu zpétky, ale byl to koncert Krystof(
na Strahoveé.

Vim, Ze jste neddvno navstivila Vietnam. To je velmi
exotickd zemé, kde c¢lovék narazi na spoustu odlisnych
véci, nez na které je zvykly z béZnych turistickych
destinaci. Co se Vdam na Vietnamu libilo a co by Vds
naopak od pripadného delsiho pobytu tam odradilo?
Je to Uplné jiny svét a jind mentalita lidi. Tam se Zivot
odehrava na ulici — snad kromé spanku se vie déje
prave tam. Obchoduje se, setkava se, odpociva, ji
ainddobi se umyvé ve Skopku na ulici. @ Dominantou
je krdsné priroda a v dobé mé navstévy i prijemné
teplo. Hlu¢na mista ve méstech s miliony motorek se
stfidaji s jejich chramy, kde je krasny klid a lidé se tam
chodi modlit. Usmévavi Vietnamci, pro které neni nic
problém, jsou ochotni a ndpomocni. Ale ja mam réda

porddek a fad, takze to by mi pfi delsim pobytu urcité
chybélo.

Planujete se tam tedy jesté vrdtit?
Nikdy nefikej nikdy, ale je jeste tolik mist, co jsem
nevidéla. Takze v tuto chvili to nemam v planu.

Jitko, predpokladdm, ze behem reseni skod jste jiz spolu-
pracovala s vétsi ¢dsti kolegd, ale presto se zeptdm, jestli
je nekdo, s kym neprijdete casto do kontaktu, ale chtéla
byste ho vice poznat?
Prevazné se ke mné dostévaji Skody klientl a kolegl
z Moravy, proto bych ted rédda vyuzila pfilezitosti
a na mapé se pomysiné presunula do Cech. V daléim
Cisle bych se spolu se ¢tenafi réda dozvedéla néco

o kolegovi Janu Bure$ovi z Ceskych Bud&jovic.

-
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Zahranicni
pojisténi a zajisteni

Spolec¢nost OK GROUP od

1. 12. 2016 zddarné rozvinula

pod vedenim Karla Béhana své
oddéleni zahrani¢niho pojisténi

a zajisteni, které je k dispozici svym
zaméstnanclim i partneriim pro

jejich klienty.

Na tuto praci v OK GROUP navazuje Ing. Michaela Zimcikova,
kterd ma dlouholeté zkusenosti s mezinadrodnim pojistnym
trhem v pozici pojistného maklére, jenz je ¢lenem nékolika
mezinarodnich siti makléfl. V ndvaznosti na tyto kontakty
spolupracuje s pojistnymi makléfi ze zahranici v péci o spo-
le¢né zakazniky v CR a SR, nékdy i s propojenim pojistnych
smluv s jejich mezindrodnim pojistnym programem.

| nadale Vdm mize byt spole¢nost OK GROUP napo-
mocna, pokud:
budete potfebovat zajistit majetek v zahranici svych
¢eskych a slovenskych klientd
« budete potfebovat najit kryti rizik v zahranici, protoZze:
- nenajdete ¢eskou/slovenskou pojistovnu, kterd
by Véam riziko klienta pojistila (je pfilis velké nebo
specifické) nebo

. Vam ceské/slovenské pojistovny nabidnou méné
nez 100% pokryti rizika z pojistné smlouvy, a Vy tak
budete potfebovat doplnit kryti v zahrani¢i nebo

« maéte od ¢eskych/slovenskych pojistoven jen
jednu nabidku a klientovi byste radi predlozili vice

moznosti

Najit pojisténi v zahranic¢i pro vyse uvedené pfipady

je slozitéjsi proces, a tak je potfebné pocditat s vysSim
minimalnim pojistnym, které zac¢ina pro pojisténi priimyslu
na 10 000 EUR (u nékterych zajistoven az 100 000 EUR).
Samozrejmosti je dobré a podrobna rizikovéa zpréva

(OK GROUP mUize pomoci s prekladem do anglického/
némeckého jazyka) a informace o $kodnim priibéhu.

V pfipadée, Zze hledate jen doplnéni do soupojistént, je
potfeba od vedouciho pojistitele ziskat ,Insurance slip*
nebo ,Reinsurance submission form*, coz jsou informace
sdilené v tabulce, kterd obsahuje vsechny dlilezité
parametry pro soupojistitele — kupfikladu pojistné ¢astky,
limity, spoluliCast, pojisténa rizika a sazbu pojistného.

V pfipadé pozadavku na pojisteni specifickych rizik — po-
jisténi médii, sportu, eventl atd. se rovnéz mizete obrétit
na nase mezindrodni oddéleni, kde spole¢né probereme
moznosti pojisténi, domluvime se na podkladech potfeb-
nych pro ziskani nabidky a nasledné pfipravime pojisténi.



Bezeli jsme
s Komorou danovych

poradcu 0

V duchu ,,S dafnovym poradcem

vas dané nedobéhnou“

probéhl v sobotu 16. zari 2023

v Maridanském udoli v Brné jiz

7. ro¢nik béhu Komory danovych
poradct, jehoz konani jsme jako

partner opét podporili.

Zavod byl uréen nejen pro danové poradce, ale i pro
Sirokou vefejnost a odstartoval jej Josef Jelinek, byvaly
Cesky basketbalista a trenér a dosavadni nejlepsi
stfelec historie ¢eskoslovenské a Ceské ligy basketbalu
s poc¢tem 11 737 bod.

Zavodnici méli k dispozici na vybér dve délky traté

5 kilometrd a 10 kilometrd. BéZelo se v nékolika katego-
rifch — zvIast Zeny, muzi, déti a tymy.

Na startovni ¢aru zavodu na 5 kilometr( se postavilo
55 bézcl, zatimco na del$i trati zméfilo své sily

30 bézcl. Ve velké oblibé i loni byly zavody tymU, kdy
dva bézci bézi kratkou a dva bézci dlouhou trat. Po
secteni vysledk( byli vyhldseni ti nejlepsi. Do zédvodu
se zapojilo 10 tyma.

Jsme hrdi, Ze jsme mohli podpofit projekt naseho
partnera, Komory danovych poradc(, a tésime se na 23
pfisti rocnik, jelikoZ i u nés totiz plati, Ze nezélezi na tom,

jak rychle bézite — dokud jste schopni neprestat.
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Na navsteve
slovenské centraly

Jak oku pozorného ctenare jisté neuniklo, v podstaté
celé letosni prvni vydani naseho bulletinu trénuje jeho
jazykovou vybavenost. A ne jinak je tomu i v rubrice
ndvstév pobocek, kdy jsme protentokrat opustili Cesko
a vydali se na Slovensko, konkrétné do zdpadoslovenské
Trnavy. Zde se v citlivé zrekonstruovaném domé s Cislem
popisnym 5 na Kukucinoveé ulici nachazi sidlo a soucasné
centrala OK GROUP SLOVAKIA.

Nejen na nesnadné zacatky budovani brandu OK GROUP
na Slovensku zavzpominal v nasem ceskoslovenském
rozhovoru mistopredseda predstavenstva Miroslav Pacher.



Prozradte, prosim, nasim ¢tendram, ¢im je krajské mésto

Trnava tak pfitazlivé, Ze se jiz po druhé stalo domovem

pro nasi OK GROUP SLOVAKIA (pozn. redakce: v letech

2015-2017 bylo sidlo spolecnosti v Bratislavé)?
Mesto Trnava ma Uzasnu histériu aj polohu. O Trnave
sa hovori ako o slovenskom Rime, historické pamiatky
mozete obdivovat takmer na kazdom kroku. Skveld
polohu potvrdzuje aj fakt, Ze sa tu zbiehaju vietky
nase dve dialnice, ¢o na Slovensku mame. OKG SK
takmer od svojho vzniku sidlila préve v Trnave. Na
isti dobu vymenila svoje sidlo za hlavné mesto,
no neunosna dopravna situacia v Bratislave néas
printtila vrétit sa spat do Trnavy. Moznost kupit
krasnu starobylt vilu v roku 2019 bolo len potvrdenim
toho, Ze to bol sprdvny krok. Dnes si uzivame pokoj
mensieho mesta v tesnej blizkosti Bratislavy.

V roce 2017 jste profesnée opustil hlavni mesto Slovenska

i Vy a vstoupil do vedeni OK GROUP SLOVAKIA. Jak

s odstupem casu hodnotite tento krok?
S odstupom ¢asu vnimam toto rozhodnutie ako
strategické a povazujem ho za jedno z najlepsich,
aké som mohol urobit. Je Gzasné robit veci, o ktorych
mobzete rozhodovat vy sami. O to vacsie potesenie
méate z dobrych vysledkov.

Jisté se slusi zminit, Ze s Vasim prichodem do firmy
doslo k jejimu obchodnimu restartu, coZ nejlépe ilustruji

) OK GROUI
N SLOVAKIA

hospoddrské vysledky za posledni tri roky. Prosim,

muZete nasim ¢tendfim poodhalit, v jak dobré kondici

OK GROUP SLOVAKIA na prahu nového roku je?
Ked som zacal v OK GROUP SLOVAKIA p&sobit, mali
sme predpis poistného do 5 miliénov EUR. Kto ma
pozn4, vie, ze sa s malom neuspokojim a vytrvalo si
idem za svojim ciefom. Dnes nas predpis na poist-
nom predstavuje viac ako 28 milionov EUR. Vysledok
je to pekny, samozrejme, nie je to len mojou zaslu-
hou, za tymto ¢islom stoji viac ako 100 obchodnikov
a 13 zamestnancov back office. Kazdéa firma moze rast
iba v pripade, pokial ju tvori dynamicky tim. A ten my
méme. Nasa spoloc¢nost sa za ostatné roky vypraco-
vala k top partnerom najvyznamnejsich poistovacich
spolo¢nosti na Slovensku.

Zejména rozsSifeni obchodni sité, reprezentované
raketovym ndrdstem spolupracujicich PFA (podriadeny
financny agent, pozn. redakce), si vyzddalo zdsadni
obménu a rozsiteni backoffice teamu. Kdo konkrétné
tedy dnes tvori backoffice tym OK GROUP SLOVAKIA?
Priestor na predstavenie vietkych kolegov nemame,
ale spomeniem fakt, Ze takmer vSeci sme pbvodom
z jednej firmy. Je skvelé, Ze sa ndm podarilo vyskladat
kompaktny tim fudi, v ktorom kazdy svojou jedinec-
nostou prispieva k vytvoreniu skvelého celku.

-
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Zleva: Miroslav Pacher, Vladimir Kukan, Lenka Simonci¢ové, Peter Cecho, Agata Bekényiova, Martina Pertiinova,

Edita Minarikova, Peter Magéth, Boris Pacher, Marek Slezdk, Monika Fandlova, Iveta Kucerova

,Je Uzasné robit veci, o ktorych
mozete rozhodovat vy sami.
O to vacsie poteSenie mate

z dobrych vysledkov.”



A jak funguje spoluprdce se starsi ceskou sestrou,

spolecnosti OK GROUP?
Presne ako hovorite, ako so starsim sturodencom. Je
nédm velkou oporou a vzorom, no obc¢as musime aj
poslichat. Ako v kazdom strodeneckom vztahu nam
déva rady, poméha nédm a vzdy sa na nu mézeme
spolahndt. Prave vdaka velkosti nasej sestry na
¢eskom trhu a jej know-how v IT technoldgiach
mozeme rychlej$ie napredovat. Ale ako to v Zivote
byva, obcas sa aj starsi priuc¢i od mladsieho.

Ne vse vsak Ize ve spoluprdci ceské OK GROUP

a slovenské OK GROUP SLOVAKIA vzajemné sdilet

a aplikovat. A to jednak z divodu odlisné legislativy, ale

i kvdli jinému portfoliu nabizenych sluZeb. MdZete nasim

¢tendrdm zminit ty nejzdsadnéjsi rozdily?
Mate pravdu. Nie vzdy sa dé vSetko robit rovnako.
Slovensko a Ceska republika st dnes krajiny s roz-
dielnou legislativou. Urcite nikoho neprekvapim, ked
poviem, ze médme rozdielne danové zakony a pravne
predpisy. Rovnako tak regulacia voci nam aj obchodni-
kom vykonavana Narodnou bankou Slovenska, pristup
k vzdelavaniu, ¢&i ziskaniu licencie. Co ja vnimam ako
délezité, je rovnaké smerovanie z hladiska riadenia
spolo¢nosti ako takej. A tu sme v zdsadnych otdzkach
jednotni.

Dovolte ném, prosim, také jednu otdzku (jak se v Cesku

fikd) takzvané ,na télo”: Vase prezentace na vyrocnich
konferencich OK HOLDING jsou pro naprostou vétsinu
tcastnik( nezapomenutelné. Pripomerime napfiklad
Vasi loriskou prezentaci obchodnich vysledkd v korejské
mené! Kde Cerpdte inspiraci, motivaci a energii k obdob-
nym ndpaddim?
V rémci svojho profesijného Zivota som zazil mnoho
prednésok a prezentujlcich. A poviem vam, ze nie
je vacsie trédpenie pre obe strany, ako nezaujimava
predndska. Ked sa posluchaci za¢nud pozerat na
hodiny, tak je zle. Som néazoru, Ze prezentacie maju
byt nducne, no nesmu posluchédca nudit. Kazdého
prezentujdceho potesi smiech a potlesk publika. A ak
moji posluch&ci dizku prednésky neriedia, je to pre
mna najlepsia forma odmeny.

Prozrad'te, prosim, s jakymi ambicemi vstupuje

OK GROUP SLOVAKIA do nového roku?
Tak ako kazdy, aj my médme vysoké ambicie. No bolo
by mélo klast si iba ciele meratelné v ¢islach. Chceme
byt ndpomocnymi partnermi pre nasich klientov,
aby vnimali prinos spoluprace s nami. Ak sa néam to
v tomto roku bude darit, budeme dosahovat aj dobré
obchodné vysledky. Mojim osobnym ciefom je, aby
kazdy, kto pracuje v tejto spolocnosti, citil podporu
a dobrl energiu, aby aj vdaka nej mohol rast.

-
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Safirs, s. r. 0.
Od rodinnej firmy
k lidrovi trhu




RuzZomberska spolo¢nost

Safirs prinasa na trh jedinecnu
kombinaciu navzajom prepojenych
sluzieb, ktora zabezpecuje
komplexné sluzby pre viac ako
450 klientov a vo svojej oblasti
patri medzi najlepsich.

Spoloc¢nost Safirs dnes zamestndva viac ako

300 zamestnancov a v oblasti ochrany pred poziarmi
(OPP), bezpecnosti a ochrany zdravia pri praci (BOZP)

a pracovnej zdravotnej sluzby (PZS) patri medzi najvacsie
a najvyznamnejsie spolocnosti na Slovensku. Svoju

put zacala uz v roku 1993, kedy sa ako rodinné firma
zameriavala prevazne na sluzby v oblasti poziarnej
ochrany. Uz ¢oskoro k nim v8ak pribudla rozsiahla
oblast bezpecnosti a ochrany zdravia pri praci. Nakolko
dopyt po kvalitnych a komplexnych sluzbach narastal
zavratnou rychlostou, rozhodli sa zamerat prave na
kvalitu a komplexnost sluzieb, a teda tieto dva pojmy
definuju spolo¢nost do stcasnosti. Kym firiem, ktoré sa
orientuju vysostne iba na jednu zo spominanych oblasti
je na Slovensku netdrekom, spolo¢nost Safirs rozsirila
svoje portfélio sluzieb o mnoho dalsich. V stcasnosti
spolo¢nost Safirs zabezpeduje komplexny balik sluzieb
v oblasti ochrany pred poZiarmi (prevencia, represia),
bezpecnosti a ochrany zdravia pri praci, pracovnej
zdravotnej sluzby, revizie vyhradenych technickych
zariadenli, starostlivosti o poZiarne zariadenia, sluzby

na Useku prevencie zavaznych priemyselnych havarii,

civilnej ochrany, ochrany Zivotného prostredia, ochrany
osobnych Gdajov a mnohé iné doplnkové sluzby. Ako
to vyzerd v praxi? Spolo¢nost Safirs dokdze poskytndt
klientovi sibor rozsiahlych bezpecnostnych opatreni,
ktoré vytvoria také dobré podmienky, aby sa pravdepo-
dobnost ohrozenia alebo poskodenia fudského zdravia
znizila na minimum. Stdcasne vypracuje, dopini a aktu-
alizuje vsetku potrebnd dokumentéciu, pravidelne a na
mieru zistuje a posudzuje nebezpecenstvd, ohrozenia

i rizikd na pracoviskach a individudlne pripravené
rie§enia pohotovo odovzdava kazdému jednotlivému
klientovi. Velkou vyhodou spolo¢nosti Safirs je aj to, ze
ako jedna z méla spoloc¢nosti pdsobiacich na Slovensku
poskytuje aj sluzby prevadzkovania hasi¢skych
jednotiek, a teda v pripade, ak uz u klienta nastane
mimoriadna udalost, spolo¢nost Safirs a jej moderné
materialno-technické vybavenie, odborne pripraveny

a fyzicky zdatny personal dokaze minimalizovat $kody
na zdravf, Zivotoch a majetku na minimum a zaroven byt
klientovi néapomocny pri rokovaniach s organmi statnej
spravy pocas nasledného Setrenia pricin vzniku mimo-
riadnej udalosti. V sti¢asnej dobe je spolo¢nost Safirs
vzhladom na pocet klientov a zamestnancov najvacsim
prevadzkovatelom hasi¢skych jednotiek na Slovensku.
Okrem prevédzkovanych hasi¢skych jednotiek ma
zriadené aj regionélne kanceldrie v Ruzomberku, Nitre,
Ziline a Poprade.

V ¢om teda tkvie nés Uspech? Komplexnymi a seriéznymi
sluzbami chrédnime zivoty a zdravie zamestnancov,
majetok klientov, a tak vyznamne prispievame k prospe-
rite a Uspechu nasej stale pocetnejsej klientely.

-
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. Allianz
konferencia 2023

V zavere minulého roka Allianz — Slovenska poistovna
opéat zorganizovala svoju vyro¢nu konferenciu, kde
vyhodnotila svoje najlepsie maklérske spolocnosti
za ich skvelé vysledky v roku 2023 a podakovala

za celoro¢nu spolupracu.



Méme za sebou opat jeden z tych ndro¢nejsich rokov

a o to viacej si cenime, Ze'sme z konferencie ani
tentokrat neodisli s prédzdnymi rukami a odniesli sme pre
OK GROUP SLOVAKIA ocenenie TOP PARTNER 2023.
Toto ocenenie si.nesmierne vazime a dakujeme
vSetkym obchodnikom, ktori sa svojou pracou na tomto
vysledku podielali. Ocenenie je pre néds este vacsou
motivaciou na dosahovanie stéle lepsich vysledkov

a posuva nas dalej vo finan¢nom sektore.

31

Pevne verime, Ze nasa spolupraca bude aj v nasle-
dujdcom roku fungovat len na tej najvyssej trovni
a vysledky buddu tesit ako Allianz, tak‘aj nés.



Bulletin

Turisticky den
OK GROUP
SLOVAKIA



Rok ¢o rok spolo¢nost OK GROUP SLOVAKIA
organizuje svoj turisticky den a nebolo tomu inak
ani na jesen minulého roka.

Jeho Stvrty ro¢nik sa konal 21.-22. septembra a tentokrat
nas ocaril Kontakt wellness hotel v Starej Lesnej,
obklopeny néadhernou horskou prirodou. Turistika je
priam idedlny prostriedok ako spestrit, upevnit a utuzit
pracovné aj partnerské vztahy, a preto sme sa rozhodli
krésy majestatnych Vysokych Tatier prebéddat s nasimi
najvyznamnejsimi partnermi z radu poistovni, akymi
nepochybne st Generali Poistoviia, Allianz — Slovenskéa
poistoviia, KOOPERATIVA poistoviia, CSOB Poistovria i
UNIQA.

() OK GROUP
SLOVAKIA

33

Jednotlivé poistovne ndm predstavili svoje aktuéine
novinky, spolo¢né obchodné plény a zadefinovali ciele

a buduce aspiracie na rok 2024. V zavere tejto turistickej
akcie sme poistovniam podakovali za ich doteraz
vybornu vzdjomnu spoluprdcu a ako vdaku od nés dostali
ocenenia.






ROZHOVOR

Michal Reznicek:
Rust je dulezity,
ale podstatné je,
jestli pomuzete lidem

-
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Direct pojistovna patfi k nejmladsim, avsak nejrychleji rostoucim
pojistovnam na ¢eském pojistném trhu. Historie Directu
v novodobé podobé, v jaké jej vSichni zndme, se pise od roku 2014,
kdy skupina VIGO Investments Pavla Rehéka (ktery dfive vedl
Ceskou pojistovnu) koupila akcie slovinské pojistovny Triglav
a nasledné ji pfejmenovala na Direct pojistovnu. 35

Od samého vzniku s pojistovnou Direct spolupracuji také
¢lenskeé firmy uskupeni OK HOLDING. | na tuto spolupraci jsme
se v lehce bilanénim rozhovoru zeptali Michala Rezni¢ka,
CEO Direct pojistovny.
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Pane rediteli, ndzev Vasi pojistovny v pfekladu znamend

Lprfimo” a zdkladni hodnoty, na kterych stavite, jsou
jednoduchost, rychlost a pratelskost. Povézte ndm,
prosim, jak se tyto hodnoty odrdZeji v praxi?
Ano, stavime jednoduchou, rychlou, spolehlivou
a prételskou firmu, a to jak smérem ven ke klientdm
a obchodnim partnerim, tak smérem dovnitf
ve fungovani s tymem. Pojisténi je uz tak dost
slozité, takze vnést do néj jednoduchost je z naseho
pohledu klicové. Napfiklad sjednéni bézné smlouvy
na auto dnes nezabere vice nez 5 minut a je velmi
intuitivni. Snazime se nechtit po klientech zbytecné
Udaje a zkratit tak sjednani na minimum. Smlouvy
samozriejmé vznikaji on-line zaplacenim a nic se
nepodepisuje. Dalsim pfikladem je rychlost, kterou
klienti ocenuji pfedevsim v likvidaci. Dobu likvidace
jsme postupné zkratili na dnesnich 8 hodin tak,
aby klienti dostali své penize co nejrychleji. Jsme
firma posedla klienty, a to nejde bez pratelskosti.
Umoznujeme napfiklad lidem stornovat smlouvu
kdykoliv a z jakéhokoliv divodu, na nasi linku se
dovolate pfimo na zivého clovéka bez IVR automatu,
a to do 20 sekund.

Vase slova jisté potvrzuje i fada ocenéni, jeZ se Directu
podarilo ziskat, namdtkou uvedme napriklad dvé prvni
mista za Nejlepsi cestovko roku 2023, druhé misto
Pojistovny roku 2022. Nicméné, jak rekl jeden z nej-
,Kazdd lidskd ¢innost se nakonec musi néjak projevit
v Cislech.” Jak si tedy stoji Direct pravé v reci tvrdych
Cisel?
Ano, vtom s panem Batou souhlasim. Mimochodem
nejen v tom je jeho pfibéh velmi inspirativni. Z pohle-
du ¢isel mdme za sebou nejlspésnéjsi rok v historii
Directu. Diky rekordnimu rlstu doséhlo loni nase
portfolio 3,5 miliardy korun. Soucasné jiz nejsme
jen autova a retailova pojistovna. Zaméfujeme se
hodné i na segment pojisteni firem, ktery dnes tvoff
pfiblizné tfetinu portfolia.

Kdyz se podivdme na pojistny trh, tak spousta vasich
konkurentd nabizi podobné produkty, za podobnych
pojistnych podminek. Cim se tedy odlisuje Direct
pojistovna?
Nejvice se lisi v kultufe a vnitfnim fungovani,
coz se nasledné propisuje ven, v pfistupu ke
klientovi. VSechno mizete okopirovat — produkty,
sluzby, procesy, pojistné podminky. Nem(zete ale



okopirovat kulturu a lidi, kteff ji tvofi. V tom je Direct

unikatni. Soucasné se také odliSujeme nasi hybnosti.
J& spolecné s ostatnimi partnery denné v Directu
funguji a vim, co se ve firmé déje. Tim, Zze pojistovnu
soucasné vlastnime, dokdzeme reagovat mnohem
pruznéji. Kdyz chceme néco zménit, umime to
rozhodnout prakticky okamzité.

Jednou z véci, kterou paojistovaci zprostredkovatelé
v rdmci uskupeni OK HOLDING zvIdst oceriuji, je
Jjednoduchost, prehlednost a stru¢nost vasich pojistnych
podminek. Jak je to mozZné? Prosim, prozradte nasim
¢tendrim vase know-how!
Ono je to jednoduché. Ty podminky piseme pro
klienty, aby jim rozuméli a chdpali, co maji pojisténé
a co ne. NepiSeme je pro nas a nasi likvidaci.
Nevznikaji proto, abychom se pak mohli vymlouvat,
kdyz dojde na pojistnou udalost. Kdyz mate tenhle

zdmér a sikovné copywritery, ktefi se na texty koukaji

klientskym pohledem, méte recept.

-
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Direct je na pojistném trhu vnimdn jako velky inovdtor,

zejména v oblasti IT a digitalizace. Co pro Vds znamend

digitalizace, a kde jesté md smysl v pojistovnictvi

digitalizovat?
Digitalizovat se toho dé& jesté hodné a ndstupem
umelé inteligence to bude jesté akcelerovat. My se
to snazime délat tam, kde to dava smysl, a kde to
klienti v dnesni digitdlni dobé ocekavaji. Soucasne
to nebudeme délat tam, kde je lidsky kontakt 37

nezastupitelny. Napfiklad kdyz se stane autonehoda

nebo kdyz klientovi uleti stfecha — to jsou momenty,

kdy mnoho z nés nechce mluvit s robotem a ocenf

lidskou vfelost a uklidnéni. V takovych situacich

ma byt pro klienta vzdy pfipraven ¢lovek, ktery mu

poradi.

Jak vnimdte prdvé ten rozpor ve snaze o maximdini

digitalizaci, automatizaci, vyuzivdni technologie umélé

inteligence oproti zdjmu klienta jednat s Zivym clovékem?
Hodné jsem to vysvétlil v predesl|é otdzce. Ten zdjem
je jasny — kdyz si chcete néco naklikat, nepotfebuje-
te k tomu chodit na poboc¢ku nebo nékam volat. A to
se tyka vsech odvetvi. Kdyz ale potfebujete néco
fesit, casto vdm chybi ujisténi, ze to bude v poradku.
Pokud nejsem ujistény, nebo se néco pokazi, lidé
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»Svou cestu bych urcité nepopsal
jako jednoduchou. Z mého
pohledu bylo nejdllezitéjsi, ze
jsem na ni potkal hned nékolik
velmi zajimavych a inspirativnich
lidi a od kazdého jsem se snazil
vzdy néco naucit. “

robotovi odpusti mnohem méné nez zivému ¢loveku.
Proto digitalizujme, ale chytre.

Direct pojistovna je soucdsti Direct family. MdzZete ndm,
prosim, predstavit také dalsi cleny této rodiny?

Soucéasti Direct family je dneska hned nékolik

firem — Direct auto, sit nasich dealerstvi a servis(

v Praze, Brné a Pfibrami, kde se lidem snazime

byt partdkem v Zivoté s autem. Direct Fidoo, které
se stard o chytrou sprdvu firemnich vydajd. VIGO
Investments, diky kterému se mohou investofi
podilet na rozvoji celé skupiny, a nase Direct
nadace, kterd pomaha napfiklad détem ze sociadlné
slabsich rodin se sportovanim nebo hledanim svého
potenciélu. Pfidanéd hodnota Direct family je hlavné
ve spolupréci. Nestavime samostatné firmy, které na
sebe nevidi, ale propojujeme je. Napfiklad pojistovna
a Direct auto jsou v mnoha ohledech velmi prova-
zané. Protoze co délate, kdyz se vdam stane nehoda
a pojistovna vam vyplati penize? Jdete to auto
opravit. My nabizime nasim klientlim prévé moznost
opravovat v Direct auto, a k tomu napfiklad benefit
néhradni auto zdarma po celou dobu opravy.

Vedeni pojistovny jste prevzal pred vice neZ rokem po
Paviu Rehdkovi. Navdzat na tspésnou éru charismatic-
keého leadera jisté nebylo jednoduché. Zda se vsak, Ze
s Pavlem Rehdkem stdle tvorite sehrany tandem...
Ano, s Pavlem jsme stéle v kazdodennim kontaktu,
bavime se nejen o pojistovné, ale o vSech firméch
a dalsich pfileZitostech, které na trhu vidime.
Velmi si cenim daveéry, se kterou mi pojistovnu
pred rokem predaval. Vzdycky je tézké navéazat na
silného leadera, ale naucil jsem se, ze si tu cestu
musite vySlapat sém. J& dnes mam svoji cestu a svoji
predstavu o tom, jak méa Direct pojistovna za 5 let
vypadat. Mam radost, Ze s Pavlem v zddech mohu

svoji vizi napliovat.

Ve svych 43 letech jste se stal jednim z nejmladsich
generdinich feditelli komeréni pojistovny v Ceské republice.
Jak snadnd ¢i nesnadnd byla Vase cesta do nejvyssich
pater pojistovaciho businessu? Prozradite ndm i jak se
Vdm spolupracuje s fediteli konkurencnich pojistoven?
Ono to pfislo asi pomérné pfirozené. Zacinal jsem
s pojisténim velmi brzo, jiz ve svych 18 letech, kdy
jsem zacal sdm pojistky sjedndvat a tvofit svij prvni
tym. Cestu bych urcité nepopsal jako jednoduchou.
Z mého pohledu bylo nejddlezitéjsi, Zze jsem na nf



potkal hned nékolik velmi zajimavych a inspirativnich
lidi @ od kazdého jsem se snaZil vzdy néco naucit.
Ve vSech rolich jsem se snazil vzdy délat maximum,
protoze vic délat nem(zete. Stejné to mam i ted

v Directu. Vést pojistovnu beru jako pfilezitost
posunout ji dal, rozvijet ji a pracovat s lidmi, které

to bavi stejné jako mé. Co se tyce feditell ostatnich
pojistoven, s vétsinou se zndme osobné jiz roky, coz
nédm ve vzdjemné komunikaci hodné pomaha.

A kdyZ uzZ jsme u té spoluprdce: jak si stoji v Zzebricku
obchodnich partnert ¢lenské firmy OK HOLDING?

Clenské firmy OK HOLDING patif mezi nase
nejvyznamnejsi partnery. S ohledem na to, ze jde

o jedno z nejvétsich uskupeni na trhu, tak to pro mé
neni pfekvapenim. Spolupréace je intenzivni jak na
strané firemniho pojisténi s OK GROUP a makléfi ze
sité OK BROKERS, tak na strané retailu s OK KLIENT.
V poslednim roce nase spoluprace jesté vice
akceleruje, z ¢ehoz mam velkou radost a chci za to
tym{m na obou stranéch velmi podékovat.

Stojime na pomysiném prahu nového roku. Prozradte

ndm i nasim spolec¢nym klientdm, na jaké novinky
a inovace se mizeme tésit?

Pokracujeme v nasem poslani — délat ze starosti
nasich klientd zazitky. A mluvim o klientech venku,
ale i o makléfich. Sledujeme svétové trendy a zcela
jisté budeme pokracovat v digitalizaci, zapojovat
umélou inteligenci, premyslet dél za hranici pojistov-
nictvi, o ¢emz jesté nemUizu moc mluvit. Ale budeme
se také soustfedit na makléfsky byznys a vztahy,
které s makléfi méme. Loni jsme velmi posilili tym

a Cekaji nds velké véci. Z pohledu dynamiky rlstu
chceme pokracovat v nastaveném trendu a byt stale
jednou z nejrychleji rostoucich pojistoven na ¢eském
nezivotnim trhu.

.NOVA* Direct pojistovna

Byt ndzev navazuje na ,starou” Direct
pojistovnu, kterd na ¢eském trhu

plsobila uz v letech 2007 az 2012, neméa
,nNova“ Direct pojistovna s tou drivejsi

nic spolec¢ného. Jeji viastnik, britska
skupina RSA, se rozhodla své aktivity

v Ceské republice ukonéit a znac¢ku Direct
odprodala prave VIGO Investments.

39



Ohlédnuti za manazerskou
poradou OK HOLDING

40

| v zavéru lonského roku probéhlo pravidelné rocni
setkani manazerského tymu OK HOLDING, byt
ani tentokrat se neobeslo bez komplikaci. Pfimo
Umérné s rostoucim procentem nemocnych v Cesku
a na Slovensku, stoupla i nemocnost napfi¢ nasim
manazerskym tymem, a tak se dlouho planovana
porada uskutecnila az v ndhradnim terminu,
v utery 5. prosince 2023.



Dégjistem setkani byl i tentokrat Hotel International Brno,
dlouholety klient spole¢nosti OK GROUP. Uvod porady byl
vénovan predstaveni novych tvari v aktualné 28¢lenném
manazerském tymu. V rychlém sledu pak nasledovala
dalsf nosné témata: prezentace obchodnich vysledkd
jednotlivych spolecnosti a pobocek, zhodnoceni spolu-
prace s obchodnimi partnery napfi¢ zajmovymi sektory
podnikani, zhodnoceni fungovani backoffice, personalisti-
ka, marketing, IT, ekonomika, definovani problematickych
oblasti a ndvrhy resen, specifikace cross-sellingovych cild
a postupl, predstaveni nového projektu Agroteam CZ —
partnerska sit. Byt oficidini program koncil v podvecer,
fada kolegl pokracovala v diskusich az do vecernich
hodin.

Vzdy na podzim, kdyz za¢indme o manazerské poradé

uvazovat, fikam si, jestli to neni zbytecné, kdyz se vSichni
potkdvédme denné v nasich firmach? A vzdy dojdu ke ol
stejnému vysledku: ne, naopak, je velmi potfrebné setkat
se v téhle sestave, je to nezbytné pro koordinaci prace,
pro sdilenf informaci i pro spolec¢né planovani. Prave

zde mame prostor pro diskuzi o strategickych cilech

i 0 zadsadnich problémech a vyzvach. Dodatecné bych
chtél podékovat vsem Gcastniklim za jejich prinos,
napady i energii. TESI mé, ze spolecné tvofime dynamické
a inovativni pracovni prostredi. A t&€sim se, jak spole¢né
pfevedeme vize a plany do reality a dale posilime pozici
OK HOLDING na trhu!” dodéva Radek Kubis.






ROZHOVOR

Rodinny business

V druhom prispevku pre rubriku ,,Rodinny business® sme
sa vydali do nasej najvychodnejsej kancelarie v KosSiciach.
Tu posobi uz od roku 2007 Gabriela Timkova, jedna z prvych
poistovacich agentiek v OK GROUP SLOVAKIA. V roku 2016
pribrala Gabriela do svojho timu aj dcéru Gabiku, a dnes,
po 8 rokoch, tvoria zohranu dvojicu.

Gabrielo, povedzte nam nieco o Vasich zaciatkoch!
Gabriela: VSetko sa to zacalo v roku 1990, kedy som
nastlpila do takzvanej Slovenskej statnej poistovne
ako poradca pre poistenie podnikatelov. V roku 1993
mi bola ponuknuta pozicia riaditelky poistenia majetku
v Slovenskej investi¢nej poistovni (dnes Colonnade),
kde som presla niekolkymi riadacimi poziciami.
Organizacné zmeny ma tak nejako prirodzene v roku
2003 nasmerovali na pracu makléra pre Greco
International a ndsledne ma pan Kubis oslovil na
spolupracu pre OK GROUP SLOVAKIA, a.s.

Vlastne od roku 2007 az doteraz som v OK-cku. Je
to az neuveritelné, Ze uz ubehlo tolko ¢asu, kedy sa
Radek Kubis rozhodol prist a rozsirit svoje podnikanie

na Slovenskom poistnom trhu. Som rada, ze som

-
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mu mohla pomaéct pri zrode nasej spolo¢nosti spolu

s dalsimi kolegami.

Klienti stéle pribudali, tak som zamestnala synovca na
poziciu asistenta. Az v roku 2016 sa k nam pridala moja
dcéra.

Gabiko, preco ste sa rozhodli nasledovat kroky svojej
mamy?

Gabika: Nejak sa to proste stalo... Robila som 10 rokov
pre farmaceutickd firmu, z ktorej som odchadzala

na matersku dovolenku, a uz vtedy som vedela, ze

sa nechcem vrétit spat, nechcela som uz pre nikoho
pracovat. Chcela som vlastny priestor, vac¢si rozhlad

a nikomu nemusiet vysvetlovat, preco je méj ndpad
lepsi, ako staré zabehnuté kolaje. Dnes viem, ze to bolo
to najlepsie rozhodnutie.
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V ¢om su vyhody a nevyhody rodinného podnikania?

Gabriela: Je dobry pocit vytvérat hodnoty s vedomim,
Ze vtom, ¢o robite, bude niekto blizky — ¢lovek,
ktorému mobzete doverovat, pokracovat. Nevyhodou je,
Ze sme spolu stéle a niekedy sa stkromie prenasa do
businessu a naopak. Ma to svoje plusy a minusy, ako
nakoniec vsetko.

Gabika: Ano, mamina mé pravdu. Niekedy sa dokézeme
v praci seridzne pohédat, no vo vysledku to vzdy
skon¢i pre obe strany ,win win“. Som velmi tvrdohlava,
nazvime to cielavedoma. © A to mam vlastne tiez po
nej, akurat sa to prejavuje v inych situaciach. Mamina je
zdroj neuveritelného mnozstva informécii a skisenostf
v tejto oblasti a to Vas nikto nenaudi.

V ¢om sa vzdjomne inspirujete?

Gabriela: Chcela by som sa vediet rychlejsie rozho-
dovat. Som stara skola, vo véetkom si musim byt istd,
zvazit plusy a minusy. Taz3ie sa mi prispdsobuje novym
veciam, hlavne technické veci sU pre mna dnavné,

ale na to mam predsa Gabiku, ktord to zvlada lavou
zadnou. Musim prezradit, ze niektorf klienti ju volaju

aj ,Dorka*, vyplyva to z jej priezviska, aby néas rozlisili,
Ze ktort Gabiku chcu. No, mne sa paci aj prezyvka
LAUDIKA" — miluje a nedd dopustit na vozidla znacky
AUDI.

Ing. Gabriela Timkova

podriadeny financny agent

Zivotné motto: ,Pokial chcete, aby sa niec¢o
povedalo, poziadajte muza. Pokial chcete,
aby sa nieco urobilo, poziadajte zenu.”
Margaret Thatcher

Gabika: Tak, tak, eSte Ze sa priznas... © Aj nakup
topanok s maminou je na dve dejstva. Ja som presny
opak, hned chcem vsetko riesit, vsetko musf byt tip
top a v€era uz bolo neskoro. Ale tak ako na seba,

mam rovnako vysoké naroky aj na ostatnych, o vsak
niekedy vedie k sklamaniu. A vtedy je tu pre mna ona,
ktord ma uzemni, utesi, rozosmeje, cokolvek, o je v te]

chvili potrebné.

Co by ste chceli este dosiahnut v pracovnom aj osobnom
Zivote?

Gabriela: V tom pracovnom viest dcéru tym spravnym
smerom, odovzdat jej ¢o najviac mojich skisenosti,
aby sa nemusela ucit iba na vlastnych chybéch. Myslim
si, 7ze sa mi to dari, o com svedci fakt, ze ju prijali

a s déverou sa na nu obracaju nasi klienti. Z ,u¢nice,
ako ju nazval jeden z dlhorocnych klientov, sa stdva
profesional.

V stikromnom si uzivat déchodok s rodinou, ale mém to
v pléne uz nejaky ten rok.

Gabika: V tej pracovnej sfére jednoducho nestagnovat,
stdle napredovat a robit to, ¢o miide najlepsie — robit
veci inak.

V tom stkromnom je priorita moja dcéra, pre fiu urobim
¢okolvek. Nemam ruzové okuliare ako ona, vzdy sa

jej snazim vysvetlit veci tak ako sU, aj ked su niekedy



Mgr. Gabriela Doro

podriadeny finan¢ny agent

Zivotné motto: ,Je potrebné byt odlisni,
aby ste boli nenahraditelni.*

Coco Chanel

negativne. Chcem, aby sa v Zivote mala dobre, ni¢ nie
je zadarmo a nie vSetci ludia su len dobri fudia.

Stdli ste od doby spoluprdce pred tazkym rozhodnutim?

Gabriela: Asi ani nie... Mozno, ked sme sa stahovali do
vacsich priestorov. Mne sa velmi nechcelo, vedela som,
¢o vsetko to obnasa, ale nechala som to na dcéru, nech
si to vyskUsa. Ja som si tym presla niekolko krét a uz sa
mi naozaj nechcelo.

Gabika: Myslim, Ze nie. To stahovanie bola ,sranda“, ale
este vacsia je, ze nds to ¢oskoro bude ¢akat opéat.Ale
urcite to zvlddneme, ostatne ako vsetko.

Povedzte plusy a minusy tejto prdce!

Gabriela: Tato doba je akdsi rychla, je ndrocné drzat
krok, s neustalim mnozstvom pribddajlcich novych
informécii. Ale ako plus jednoznac¢ne vnimam nezavis-
lost, ten pocit, ze ked sa mi dnes nechce ist do préace,
tak tam jednoducho nejdem.

Gabika: Ano, je fajn, 7e ked je dcéra chorad, tak sa
nemusim nikomu spovedat preco nie som v kancelarii.
No, je to zaroven aj minus, lebo my neméme pracovnu
dobu, nikdy nekonéi. Casto krat si nie¢o naplanujem

a klienti sa rozhodnu inak. Uz som si zvykla, ze
povinnou vybavou na dovolenke je PC.

Bude aj dalsia generdcia G?

Gabriela: Och, to je este skoro povedat. Vnucka ma 9
rokov a uz chcela byt lekdrkou, veterindrkou, policajt-

kou... maklér alebo nie¢o podobné tam este nepadlo.

Myslim, ze sa bude uberat skdr umeleckym smerom.
Tancuje a hra na klavir tak, ze ma dar asi priamo od
Beethovena (nie toho psa ©).

Gabika: Netusim, stéle sa hladéa. Svet je pre nu este
gombicka. Podporim ju v comkolvek, hlavne nech je
Stastnd, ale asi skor pdjde umeleckym smerom.

Zaver: G & G: sme dobry tim a spolu dosiahneme

vsetko ¢o si zaumienime!

-
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OKappky aneb vitejte
ve svete nasich
internich aplikaci

Zacatek nového roku nas prirozené privadi k bilancovani

a ohlédnuti za tim, co jsme v uplynulém roce dokazali.

S radosti a hrdosti to ¢inime i v oblasti nasich sjednavacu
pojisténi. V letosnim roce tomu bude jiz osm let, co jsme
spustili prvni z nasich OKappek, CARkulku, a pUlkulatych pét
let od zprovoznéni oslavi CHALoupka. V ¢ervnu lonského
roku jsme privitali do nasi rodiny vlastnich aplikaci CEStovku,
a na podzim se k ni pfidala jesté BUSinesska. Rok 2023 byl
predevsim prilezitosti k vylepSovani a posunu s hlavnim cilem:
vytvorit uzivatelsky prijemné a plné funk¢ni aplikace.

OKappky, tedy CARkulka, CHALoupka, CEStovka a BUSinesska, jsou tady od toho, aby ndm i nasim zdkaznikim
poskytly komfort a rychlost on-line sjednani pojisténi!

podobé. Moderni vzhled a nové funkcionality vétsinu uzivateld potésily. Zmény se dockaly i vystupy

CARkulka
@ V roce 2016 jsme spustili prvni z nasich sjednavacd, ktery jsme v lonském roce predstavili v nové

nabidek v podobé PDF dokument(. Nové jsme zafadili pojistovnu D.A.S. pravni ochrana.
Prostfednictvim aplikace CARkulka bylo v lofiském roce sjedndno 128 316 pojistnych smliuv.

836 275 319,63 K¢

128 316 ks

100 618 ks

607 381959,64 K&

2022 2023 2022 2023
Pocet pojistnych smluv Celkové pojistné



CHALoupka

Druhou z nasich OKappek jsme predstavili v roce 2019. Po Ctyfech letech jsme ji zdsadné aktualizovali,
nasadili nové produktové verze pojistoven a usilovné jsme se pripravovali na CHALoupkové ,previékani*.
Novy kabat je jiz usit a velmi brzy vam CHALoupku pfedstavime v novém looku.

Celkovy pocet pojistnych smluv, sjednanych prostfednictvim CHALoupky za rok 2023, byl 6 948.

29 048 743,60 K¢

6 948 ks
4 918 ks
20 303 914,00 K¢
2022 2023 2022 2023
Pocet pojistnych smluv Celkové pojistné

-
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CEStovka

Loni v &ervnu jsme aplikaci predstavili v Gplném zacatku s pojistovnami: Ceské podnikatelskd pojistovna, a.s.,
Direct poji$tovna, a.s. a CSOB Pojistovna, a. s., pozd&ji byla doplnéna pojistovna AXA ASSISTANCE CZ, s.r.o.
V letos$nim roce mame v planu pridat jesté dalsi pojistovny. Na letni sezénu budeme mit urcité hotovo!

Za par mésict fungovani nasi spolupracovnici sjednali pro nase zékazniky vice nez 5 000 pojistek

s ro¢nim pojistnym necelych 4 500 000 K¢.

47

BUSinesska

V fijnu 2023 jsme BUSinessku spustili v produkeni verzi. Nyni nabizime moznost pojisténi prostfednictvim
Ceské podnikatelské pojistovny, a.s., Direct pojistovny, a.s., Slavia pojistovny a.s. a ¢ekdme, které dalsi
pojistovny budou mit k vyuZziti webové sluzby, které k implementaci a rozsitfeni nabidky pojistoven
nezbytné potfebujeme. Byt zatim cekdme, rozhodné nestojime v kouté! Stéle na nasi nejnovejsi aplikaci
pracujeme.

| kdyZ si na BUSinessku kolegoveé teprve zvykaiji, jiz nyni jejim prostfednictvim sjednali pro malé podnika-
tele vice nez 50 pojistnych smluv.
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IT podpora neustale
upgraduje

V minulém Ccisle bulletinu jsme Vam predstavili
novy sjednavac s nazvem BUSinesska, ktery
rozsitil OKappky o moznost prehledného srovnani
a pojisténi mensich podnikateld.



Na vyvoji BUSinessky neustéle pracujeme, abychom co
nejvice zpfijemnili jeji obsluhu.

Soucasné s dodavatelem aplikaci intenzivné fesime
dokonceni Uprav aplikace pro srovnani a sjednani
pojisténi obcanského majetku CHALoupka, abychom
doladili Gpravy vzhledu a sjednotili tak vizualni styl vSech
OKappek.

Obchodni vysledky OKappek vam predstavili kolegové
Barbora ViliSova a Jan Maloch v souvisejicim ¢lanku

v tomto &isle bulletinu na strandch 46 a 47.

OKappkami prace IT oddéleni ale rozhodné nekonci.

Z podstatnych zmén v OKIS jde napfiklad o dokonceni
implementace formulare pro tvorbu klientské dokumen-
tace v oblasti Zivotniho pojisteni PovDOK, ktery nahradil
neaktudlni PDF formulére. Dale o propojeni' s portalem
HUGO aplikace Generali Ceska pojistovna, které je nynf
dostupné pfimo z detailu smlouvy — je to po uskupenf
VIG a UNIQA dalsi nahled na detail smlouvy v portélu

pojistitele. Tuto oblast neustéle rozvijime, aktuélné
pracujeme na propojeni do SUS (software pro sjednavani
smiuv u CPP) a KNZ (Konsolidovany néstroj ziskatele).

Pro snazsi manipulaci s daty je nové k dispozici pfesun
smlouvy. Doslo také k Upravé importu dat z OKappek pro
interni zaméstnance a vétsimu mnozstvi Uprav na pozadi
OKIS.

Vzhledem k neutuchajicim rozvoji spole¢nosti uskupeni
OK HOLDING a s ohledem na probihajici bezpecnostni
audit a zavéry z néj vyplyvajici jsme pristoupili k na-
vyseni technickych zdroj serverové infrastruktury.
Rozsifujeme se i personalné, v rubrice Persondlni zmény
v OK HOLDING predstavujeme novou posilu vyvojarské-
ho tymu, kolegu Martina Kobelku.

V piistim vydani bulletinu védm predstavime zmény ve
sjednavaci CHALoupka. A nejen to — téste se na cely rok!

-
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KOD HR

Revoluce
v zakoniku prace

QI

/

D

Vratme se k jednomu z velkych témat podzimnich
dni loriského roku, kdy doslo ke schvaleni novely
zdkoniku prace. Vétsina prijatych zmén ma datum
ucinnosti 1. 10. 2023. Pro zameéstnavatele takové
zmény vétsinou predstavuiji, alespon zpocatku, vétsi
zatéz spojenou s novym nastavenim podminek, vétsSim
rozsahem informacni povinnosti a mensi flexibilitou
v pracovnépravnich vztazich. Pro zameéstnance jde ale
zpravidla o kroky pozitivni.

Co pfinesla rozsahla novela zakoniku prace? Vybrali jsme kanceldfskym prostfedim. Pfesto vSak novela udava jasna

pro vas pét casti zédkoniku prace, u kterych jsme zazname- pravidla. Z pohledu zaméstnance home office byla zave-

nali nejvice diskuzi. Pojdme si je pfedstavit. dena nové duleZitd podminka, a to, Ze smlouva o vykonu
prace na dalku musi byt pisemna. Smlouva o vykonu prace

Prace na délku na dalku musf byt také nové vyhotovena pted vlastnim

Po prvotnim nadseni z home office zac¢indme pozorovat vykonem préce.

postupné zklidnéni situace. Vznikaji hlasitéjsi otazniky Doslo i k vymezeni nékolika skupin zaméstnancd, ktefi majf

ohledné efektivity prace na dalku ve srovnanis tradi¢nim ze zakona pravo pozadovat, aby jim vykon prace na dalku



zamestnavatel umoznil. Jedna se o téhotnou zaméstnanky-
ni a tzv. ,pecujici osoby*.

Pokud vSak o praci na dalku zada zameéstnanec, ktery
nespadd do zadné ze zminénych kategorif, miize zamést-
navatel bez obav takovou zaddost odmitnout.

Néhrady naklad( pti praci na dalku

Novela upravuje ndhrady nékladu, které vzniknou
zameéstnanci v souvislosti s vykonem prace na dalku.
Zaméstnavatel tyto ndklady nahradi bud ve vysi, kterou
zamestnanec nélezité prokdzal, nebo pausalni ¢astkou,
pokud se tak strany dohodnou nebo pokud to stanovi
vnitfni pfedpis. Zaméstnavatel se zaméstnancem si nicmé-
né mohou predem pisemné sjednat, Ze ndhrada nédklad(
v souvislosti s vykonem prace na délku zaméstnanci

nepfislusi.

Informacni povinnost zaméstnavatell

Jiz pfi vzniku pracovniho poméru ma zamestnavatel
informacni povinnost, kterou novela vice rozsifila a konkre-
tizovala. Vycet informaci musi zaméstnavatel poskytnout
nejpozdéji do sedmi dnll od zapoceti pracovniho poméru.
PoZadované informace Ize zahrnout napt. do pracovni
smlouvy, vnitfniho pfedpisu (a odkazat na n€j) nebo Ize

zamestnance o tomto informovat elektronicky.

Revize dohod o pracich konanych mimo
pracovni pomér

Dohody o pracich konanych mimo pracovni pomer jsou
zménény pomeérné zdsadné a zacinaji vice pripominat
klasicky pracovni pomér. V této oblasti dochéazi k navyseni
prdv pracovnik(, upfesnéni situace a zvyseni rozsahu
povinnosti zaméstnavatele.

7

[ g

Zasadnimi zménami jsou:

. zaméstnavatel musi stanovit zaméstnanclim pfedem
(alespon 3 dny) rozvrh pracovni doby

« zameéstnanec na dohodu ma nove narok na dovolenou
(pro ucely dovolené ¢ini délka tydenni pracovni doby
20 h/tydné a tato zména zacala platit od ledna 2024)

- zaméstnanci vznika pravo pozadat zameéstnavatele
0 zamestnani v pracovnim pomeéru v pfipadeé, ze
zameéstnavatel nabizel zaméstnanci praci na dohodu
v pfedchozim roce alespon Sest mésicl

- novym narokem ,dohodére“ je také volno z diivodu
vSech pfipustnych prekazek v préci na strané
zaméstnance

« pro zaméstnavatele jiz neni tolik vyhodné obsazovat
vikendové a noc¢ni prace ,dohodéfi” (v mnohém se
jejich pracovni podminky srovnaji se zaméstnanci
v béZzném pracovnim poméru)

Elektronické podepisovéani a doru¢ovani
pracovnépravnich dokumentd

Tato modernizace oteviela dvefe pro jednodussi a efek-
tivnéjsi uzavirdni nékterych pracovnépravnich dokumentd,
a to diky zménam v pravni Upravée elektronického doru-
¢ovani dllezitych pracovnépravnich dokumentd. Novela
se tykd pracovnich smluv, dodatkd, dohod o rozvazani
pracovnépravniho vztahu. Tyto dokumenty nové mlizete
podepsat s protistranou prostym elektronickym podpisem.
Pouze pfi podpisu jednostrannych ukoncovacich dokumen-
tl budete nadéle potfebovat uznévany elektronicky podpis
(ovéem sem spadd jen minimum dokumenttl). Dokumenty
ale mizZete nové také dorudit elektronicky.

Elektronické doru¢ovani zaméstnanci Ize pouze za
pfedpokladu, ze k tomu zaméstnanec udéli souhlas

v samostatném pisemném prohlaseni, ve kterém zaroven
uvede elektronickou adresu pro tento Ucel, kterd neni

v dispozici zaméstnavatele.

Rozsah novinek je vSak natolik Siroky, ze pro ty, ktefi hledaji
dalsi specifické informace nebo detailni vyklad novych
ustanoveni, doporuc¢ujeme piimo zékon ¢. 281/2023 Sb.
Odpovédi na spoustu dalSich otédzek naleznete na
strankach Ministerstva prace a socidlnich veci.

Michaela Skrobdnkova

-
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Personalni zmeny
v OK HOLDING

Jak je tomu v oblasti pojistovnictvi zvykem,
i tentokrat byl konec roku perny a pracovné
nabity. A proto bylo potfeba nase rady opét
posilit. TéSime se na zaclenéni a postupny
profesni rist novych koleg!

OK GROUP

Michaela Kécalova

Vystudovala Integrovanou stfedni Skolu obchodu, sluzeb
a podnikani. Chvili po zahajeni profesni cesty ji zaujala
pozice likvidatora Skodnich udalosti, kterou po 5 letech
nahradila hypotecnim specialistou. Beéhem 19 let v oblasti
hypoték pomohla nesc¢etné klientdm s procesem zajisténi
financovani bydleni. Nabidka pozice sprévce pojistnych
smluv na poboéce v Ceskych Budé&jovicich ji presvédgila
vrétit se od zaff roku 2023 zpét do pojistovnictvi.

V soukromém Zivoté se umi radovat z malickosti, nejvetsim
Stéstim jsou vsak jeji dvé déti a manzel. Spolecné se vénuji
aktivnimu pohybu, napf. béh, jizda na kole, lyzovani a otuzo-
vani. Dovolené nejradéji travi na cestach karavanem, které
zaznamenava na svych fotografiich. Vecerni chvilku si
obcas krati se sklenkou vina pfi sledovéni cestovatelskych
medailonk(i nebo s knihou v ruce. Zivotnim snem je pro ni
dobrodruznd cesta na Island ¢i do Norska.



Martin Kobelka

Je absolventem Fakulty informacnich technologii Vysokého

uceni technického v Brné, kde se specializoval na
softwaroveé inzenyrstvi. Po Uspésném absolvovani statni
zkousky ziskal pfilezitost pfipojit se jako vyvojar internich
aplikaci k IT oddéleni uskupeni OK HOLDING, kde nyni
v pratelském kolektivu buduje zaklady své kariéry jako
pocitacovy programator.

Mimo pracovni dobu se na amatérské urovni nejcastéji
vénuje vykonnostnimu sportu, konkrétné cyklistice, béhu
a C¢astecné i triatlonu.

Michaela Zimcikova

Po absolvovani strojni fakulty SVST v Bratislavé v roce 1990
pracovala 4 roky pro belgickou firmu, ktera dodavala strojni
celky do teplaren. Nasledné nastoupila do pojistovny,

kde se vénovala pojisténi specidlnich prlimyslovych rizik

a pojisténi zasilek. Po dvou letech odesla pracovat do
zavedené rodinné makléfské spole¢nosti se sidlem v CR
atéz v SR, ktera se specializovala hlavné na pojisteni
klient(l se zahrani¢nim kapitdlem s ddrazem na pojistén{
vétsich a specidlnich rizik s vyuZitim mezindrodnich
pojistnych programd. Od ¢ervence 2023 nové plsobi i pro
OK GROUP, kde prevzala po Karlu Béhanovi péci o Usek
mezindrodniho pojisteni a zajistén.

Je vdana, ma 3 dospélé déti a od détstvi provozuje rlizné

sporty. Zacinala tenisem a lyzovanim, postupné pridala béh,

nohejbal nebo rodinné ,putaky“ pésky ¢i na kole. Rada c¢te
klasickou beletrii i rozhovory s lidmi z rliznych obord.

OK GROUP SLOVAKIA

&
A
-

»
v
Eva Hranaiova
V oblasti financ¢ného sprostredkovania pracuje cca
25 rokov. Na zaciatku pracovnej kariéry bola ucitelka,
neskor presla do sikromného sektora a nakoniec
si povedala: ,To musim zvlddnut sama!“ Z rodinnych
dévodov zacala pracovat ako sprostredkovatel poistenia
a podielovych fondov. Pracovala ako krajska riaditelka DDS
v regione Nitra a vybudovala tim Uspesnych obchodnikov.
V rédmci pripravy druhého piliera pdsobila ako lektorka pre
celt siet CSOB banky na Slovensku. Pracovala v spolo¢-
nosti Accros ako regionalny manazér. Dnes je podriadeny
financny agent OK GROUP SLOVAKIA.

Vo volnom c¢ase rada pracuje v zédhradke kde pozoruje
zmeny klimy, preto ju velmi zaujima buduicnost planét.

Rada by sa spolu s mladou generdciou bicyklovala po nasej
krasnej krajine a nevidela okolo pusté sady a vysusené polia.

[=]%

Prfipomindme, ze v rdmci ¢lenskych spo-
le¢nosti OK HOLDING neustéle hleddme
nové kolegy na rGzné pozice. Informace
o aktualné volnych pozicich naleznete na
webovych strankach jednotlivych firem
(u OK GROUP po nacteni tohoto QR kodu).
Pfipadné dotazy zasilejte na e-mail
kariera@okholding.cz.

-
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,Valec se povedla®,
aneb konference
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Pracovné-oddechové pojeti tradi¢niho setkani Partnert
se uskutecnilo 5. fijna v prostorach Hotelu Zamku Valec
na Trebic¢sku a my Vas zveme, abyste si spolu s nami
pfipomnéli jeho priibéh i jedine¢nou atmosféru.



Oproti predloriské (NE)konferenci, ktera byla pojata zcela

volnocasove, jsme se loni vratili k modelu 50/50. Tedy

k dopoledni pracovni ¢asti a odpoledni/vecerni neformaini
zabave.

Dopoledni program byl slozen ze série interaktivnich
odbornych prednasek, které obstarali kolegové z usku-
peni OK HOLDING. Spolu s Partnery jsme diskutovali na
téma legislativy, softwarovych néstrojd a zcela nového
konceptu spolupréce v oblasti dotaci. O poslednim
zminéném se mdlzete dozveédét vice i Vy v prispévku
kolegy Michala Webera na strané 66.

V rémci odpoledni ¢asti bylo na kazdém, kterou z moz-
nych aktivit si zvoli. Na vybér meéli Partnefi z komentované

prohlidky Zamku Vale¢, wellness programu anebo
dobrodruzné stezky zémeckou zahradou. Neformalni
prostfedi a velmi dobré kolektivni nélada pfispely

k naprosto plynulému pfechodu k vec¢ernimu programu,
jehoz hlavnim ,tahdkem® bylo mobilni casino. Spole¢nymi
silami ziskany vytézek jsme nésledné vénovali nadaci
DEBRA CR, jejiZ ¢innost vdm predstavime v nasledujicim
pfispévku.

Za cely tym OK BROKERS dékujeme vsem 153 (cast-
niklm, ktefi svou energii pfispéli k nezapomenutelné
atmosféfe naseho setkani!
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Péce o pacienty s nemoci
motylich kridel v CR patri
k nejlepsim v Evropé

~Takhle prfece medicina neml(ize fungovat, honilo se hlavou Hané
Buckové, kdyz se koncem devadesatych let poprvé setkala s tzv.
nemoci motylich kridel. O pacienty trpici vzacnym onemocnénim
epidermolysis bullosa (EB), pri kterém se nemocnym vlivem
genetické chyby délaji na téle puchyre a kliZze se jim trh4, se tehdy
nikdo ani poradné neumél starat. ,,Trpéli a bylo to tristni,“ vzpomina.
Pravée diky jejimu odhodlani presné pred dvaceti lety v Brné vznikla
vedle specializovaného klinického EB Centra i pacientska organizace
DEBRA CR. Spole¢né dnes nékolika stovkdm pacienttl nabizeji pééi
na Spickoveé urovni. A za inspiraci tam mifi i odbornici z celého svéta.
-V okamziku, kdy jsem zjistila, ze tu jsou pro pokrok i moznosti,

Sla jsem do toho natvrdo. Jsem uporny clovek, navic jsem vidéla
vysledky,” dodava Hana Buckova, diky niz se v CR odehréla doslova
revoluce v péci o pacienty s kuzi kiehkou jako motyli kridla.

DEBRA CR, kterou v roce 2004 zalozila tehdy priméarka
Détského koZzniho oddéleni Hana Buckova, je pacientska
organizace, ktera podporuje vyluéné pacienty s nemoci
motylich kfidel a jejich rodiny. Je jedinou organizaci
zamérenou na komplexni podporu takto nemocnych,
kterym poskytuje celou skélu sluzeb a realizuje pro né
mnoho aktivit a projektd s cilem ulevit rodindm po strénce
socialni, psychické i ekonomické.

Debru tvofi tym osmi nadSenych lidi a kazdy ma svoji
funkci. DEBRA poskytuje sluzby socialni, poradenské,
psychologické, ma nutri¢niho specialistu. Zaméfuje se na
osvétovou cinnost, kterou propojuje s fundraisingem. Pro
pacienty a jejich rodiny pofada ozdravné pobyty, odborné
konference i oddychové vikendové akce. DEBRA sidli pod
stejnou stfechou jako klinické EB Centrum, a to v Détské
nemocnici, ktera je soucasti Fakultni nemocnice Brno.
Diky této blizkosti a velmi Gzké spolupraci se dostava
pacientdm a jejich rodindm komplexni péce.

DEBRA CR podporuje pacienty i materidlné. ,Po dlouhém
usili, kdy jsme asi tfi roky argumentovali na Ministerstvu

zdravotnictvi a na Ustfedi VZP, se ndm v roce 2012
podafilo zajistit, aby pacientlim bylo proplédceno speciéinf
kryti — ,obvazy“, které pfilnou, ale nelepi a netrhaji kiZzi

a zéroven hoji,” vzpominé zakladatelka Debry MUDr. Hana
Buckové a dodava: ,Jeden takovy plat stoji kolem dvou
pacienty stoji v€etné specialni vyZivy az padesat tisic me-
si¢né&. Radu véci pojisfovny nicméné potfdd nehradi, a pak
pfijde DEBRA.” Ta se snazi sejmout z rodin ekonomickou
z4atéz, kterd s timto onemocnénim neodlu¢né souvis{

a nabizi rodindm Uhradu za ve$keré oSetfovaci materialy,
specialni doplnky a vlastné za vSechno, co ulehdi Zivot

s timto vzacnym onemocnénim.

Epidermolysis bullosa (EB), tzv. nemoc motylich kfidel, je
vzacné vrozené, dédicné onemocnéni, které se projevuje
prevazné na kUZi pacienta, ale i v jinych organech téla.
Genetickd vada zplsobi, Zze v klzi chybf urcitd stavebn(
soucast, takZe jednotlivé vrstvy klze nedrzi pohromadé.
Proto i mirny tlak ¢i tfenf zplsobuje tvorbu puchyr
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MUDr. Hana Buckovd s LukdSem Hordckem

a bolestivych, otevienych ran na k{zi i sliznicich. ,Projevy
EB jsou velmi rozmanité a ovliviiuji cely organismus. Pro
takto nemocné je zfizeno specializované pracovisté,

tzv. EB Centrum, kde se pacientim vénuji Iékafi mnoha
specializaci. Spole¢né hleddme cesty, jak co nejlépe IéCit
pfiznaky onemocneénf a jak pfedchazet dalsim kompli-
kacim,” MUDr. Hana Buckova, PhD. predni ¢eskéd détska
dermatolozka.

Déti s nemoci motylich kiidel si nemohou hrat jako ostatni.

| hracka, skluzavka, hra na piskovisti mohou ublizit.
Odrend kolena znamenaji pro nemocné dlouhodobou
I€¢bu a velkou bolest. Lidé s touto nemoci maji kdzi
kfehkou jako motyli kfidla, ale vlidny dotek jim neublizi.
Onemocnéni je vrozené a doposud nevylécitelné.

Diky vysoce specializované Iékaiské péci a komplexni
podpofe ze strany pacientské organizace DEBRA CR se
vSak dafi Zivot nemocnych s EB vyrazné zlepSovat.

.V DEBRA si velmi vazime toho, ze jste v rdmci programu
konference OK BROKERS a jejich Partnerd uméli propojit

0 0K

BROKERS

zédbavu s dobrym Ucelem a k podpore si vybrali nase
kfehké, ale silné bojovniky. Moc vam timto jesté jednou
dekujeme za pfispevek 200 000 K¢! Takto jste se stali
soucésti pfibéhu pomoci lidem, ktefi neznaji den bez
bolesti. Pravé diky laskavosti stédrych darci mizeme
napliiovat své poslani a realizovat projekty ve prospéch
pacientl s nemoci motylich kiidel a jejich rodin a pomahat
tam, kde je pravé potieba, zhodnotil Pavel Melicharek,
feditel pacientské organizace DEBRA CR.

de%?a

pomdhdme lidem
s nemoci motylich kfidel

-
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Spolupraci
s OK REAL ESTATE
muzete jen ziskat!
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Sluzby, projekty ¢i samotné nemovitosti, jez jsou v nabidce
OK REAL ESTATE, predstavujeme v nasem bulletinu
pravidelné. Pojdme se vsak tentokrat podivat na spolupraci
s nasi realitkou z pohledu zprostredkovatele pojisténi,

a to diky sdilené zkusenosti kolegy Milana Némce
z OK GROUP, ktery je jiz radu let oporou obchodniho tymu
brnénské centraly.



Milane, Viy patfite k jednomu z prvnich paojisto- a jaka bude v pfipadé realizovaného obchodu jeho

vacich zprostredkovateld, kterf se do spoluprdce odména.
s OK REAL ESTATE pustili. Prozradte divody, které
Vds vedly k rozhodnuti vénovat se i realitam. Priblizte, prosim, kolegum, ktefi o spoluprdci
V prvni fadé chci ,svym” klientlim, ktefi mi svéfili s OK REAL ESTATE zatim jen uvaZzuji, jak tato spoluprdce

do spravy své pojisténi, nabidnout néco vic nez v praxi vlastné funguje?

»jen” sprédvnou pojistnou ochranu za optimalni cenu.
Castokrét jsem v rozhovoru s nimi narazil na to, ze
aktudlné hledaji nové prostory pro vyrobu, Ze se
potfebuji zbavit nevyuzivané budovy, nebo ze shani
prondjem bytu pro dceru. Tak mi pfiSlo naprosto
logické propojit klienta s kolegy z nasi realitky.
Myslim, ze pro vétsinu z nds (i nasich klientd)

je prodej nebo nakup nemovitosti urcitym

milnikem — neni to néco, co délame kazdy den.
Téch, co se na vice ¢i méné profesionalni drovni
vénuji v Ceské republice realitdm, je samoziejmé
celd fada — a i zde plati ono zndmé ,davéruj, ale
proveéfuj” — a ja jsem moc rad, ze mohu klientovi
zprostfedkovat kontakt na certifikovaného maklére,
ktery funguje pod kfidly OK HOLDING, coz uz preci
jen urcitd jistota pro klienta je.

Opravdu véfim, ze tuhle moji intervenci, to, ze jsem
klientovi pomohl i s timhle problémem, ktery s jeho
pojisténim vlastné viibec nesouvisi, si bude pama-
tovat. Ze pravé to ,néco navic’, je to, co nas odlisuje
od konkurence, protoze vsichni vime, jak vysoce
konkuren¢nim prostfedim oblast pojisténi je. A ze
pokud chci u klienta dlouhodobé uspét, musim mu
nejen zajistit zminénou potfebnou pojistnou ochranu
za adekvatni cenu, ale i perfektni servis a idedlné

i néco, co konkurence nenabizi, co nabidnout neumi.
A to mlze byt napriklad kromé dotac¢niho pora-
denstvi pravé pomoc pfi koupi, prodeji ¢i pronajmu
nemovitosti. Tohle je OK HOLDING v praxi! ©
Nebudu zastirat, ze dals$i motivaci, proc¢ jsem se

pro spolupraci s OK REAL ESTATE rozhodl, byla
motivace financ¢ni. ,Erécko” ma jasné nastaveny
obchodni model spoluprace, kdy kazdy pfesné vi, co
je jeho Ukolem, za co v celém procesu zodpovida,

Velmi jednoduse. © Kazdy z nés déla to, co umi

a ¢emu rozumi. Pokud se mi klient svéfi, ze fesi
néjaké starosti ohledné nemovitosti, zprostfed-
kuju mu kontakt s konkrétnim realitnim makléfem
OK REAL ESTATE. Ten se pak jiz postard o vse
potfebné, jak z pohledu klienta, tak z pohledu zajisté-
ni veskeré smluvni dokumentace, prosté aby bylo
vSe spravné a vyhovovalo nejen potfebam klienta,
ale také legislativnim pozadavklm. Kromé toho,
kdyz vidim, jak skvéle to funguje, mdzu s klidnym
svedomim zprostfedkovani téhle nasi dalsi sluzby
klientdm aktivné nabizet.

Co byste doporucil tém kolegim, ktefi zatim o spoluprdci
s OK REAL ESTATE jen uvaZuji?

Aby se nebdli nezndmého a urcité tuhle jedinec¢nou
pfilezitost, kterou diky vazbdm OK HOLDING —

OK GROUP — OK REAL ESTATE maji, minimélné
vyzkouselil Protoze tohle je win-win situace dplné
pro vSechny: klient se zbavi starosti s hledanim
nemovitosti nebo jejiho kupce ¢i ndjemce, vy, jakozto
zprostiredkovatel, pomizete vyresit klientovi jeho
problém, navic za adekvatni finan&ni ohodnoceni,
OK REAL ESTATE realizuje obchod nebo sluzbu

a OK HOLDING potvrzuje, Ze opravdu existuji

i snadna reSeni slozitych situaci. ® Spolupraci

s “Eréckem” mlzete jen ziskat!
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OD MYSLENKY K USPECHU

Na boruvkové farme
Karla Rodena

Troufame si fict, ze vétsina ¢tenarl si se jménem
Karel Roden spoji predevsim hereckou profesi.
Dnes bychom vsak radi predstavili dalsi oblast
c¢innosti, které se Karel Roden vénuje, a tou je
zemédélské podnikani.

Karel Roden hospodari v okoli obce Skrysov ve
sttednich'Cechéch a zabyva se v nasich podminkéch
pomérné netypickymi oblastmi zemédélstvi. Kromé
nékolika koni chova i skot plemene Dexter. K tomu
se pustil do ndrocné discipliny, péstovani borlvek.
Pravé na boravkové farmeé se sesli s projektovou
manazerkou Agroteam CZ, Evou Markovou, k rozhovoru
o zemeédeélskych aktivitach.
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Co stdlo za Vasim rozhodnutim zacit se zeméeédélstvim?

Kdybych mél stru¢né odpovedét, coz mam nejradeji,
tak bych rekl, ze koné. Podrobnéji by to bylo asi tak,

Ze jsem se odstéhoval na venkov, a kdyz méte néjaké
pozemky, ono si to pak samo fekne. Stésti je, ze

k zemédeélstvi (k pfirodé) mém vztah uz od malicka. Ted
si fikam, ze ani to neni nijak obsirné odpoveéd.

Vaase podnikdni je pomérné hodné diverzifikované.

Kterd z téch cinnosti je pro Vds nejzajimavéjsi, a kterd

Ono se to vse vzajemne doplnauje. KdyZ jsem unaveny
z jedné cinnosti, odpocinu si u druhé. Naro¢néjsi je asi
moje profese. U zemédélstvi jsou to zase nékdy nervy
a spoléhani se na pfirodu, nikdy dopfedu nevite, co
pfijde. MiZete se samozfejmé snazit na vsechno né&jak
pfipravit, ale stejné vas lehce néco zaskodi.

Vase podnikdni propojuje herectvi, chov ,hobby“ plemen
a samoziejmé i samotnou produkci. Lze tyto atributy
vibec Uspésné propojit?

Propojit se da, myslim, vSechno. Je pravda, Zze se mi
nékdy zda, Ze ziju nékolik Zivotd najednou, ale néjak si
nemUzu pomoct.

Jinak k tomu, Ze se ptate na hobby plemena, to mate na
mysli asi moje Dextery. Musim Vas ale opravit, neni to
hobby plemeno. Mame plemennou knihu, Slechtitelsky
program, kontrolu uzitkovosti. Je pravda, ze kdyz jsem
je do Ceské republiky pfivezl, lidé reagovali podobné.

Nynijsme uz ale UpIné nékde jinde. V republice je

dnes kolem 600 chovnych krav, loni jsme méli na Zemi
Zivitelce $ampionat. Je to izasné plemeno s dobrym
charakterem, které najde uplatnéni u mensich zemé-
délc.

Proddvdte tedy jalovice chovateltim v Ceské republice?
Jaky je o né zdjem?

Ano, prodavam. Kdyz jsem Dextery do Ceské republiky
dovezl, fikal jsem si, Ze je to plemeno, které se svou
uzitkovosti a dobrym charakterem bude perfektné
hodit do oblasti, kam se ramcoveé veliky skot nehodi

a také, ze o néj budou mit zajem lidé, co se rozhodli

Zit na venkové a nemaji tak velkd hospodarstvi, co by
uzivila velkd zvitata. Posledni dobou projevuji zdjem

i chovatelé ovci a chtéji chovat Dextery namisto nich.

Dexter je malé, plivodné kombinované plemeno. Dd se
rict, Ze chovatelé vsak preferuji spise masné vyuZiti? Jaka
Je kvalita masa oproti klasickym masnym plemendm,
napr: ceskému strakatému skotu, masnému simentdlu Ci
plemenu charolais?

Ano, vytéznost masa je velikd, maso je trochu tmavsi
a krehké. Velmi chutné. Ale Dexter d&vé i velmi dobré
tuéné mléko. Kolem péti litrl. IdedIni pro rodinny chov.

Kolik kus( dobytka aktudiné mdte?

My se pohybujeme okolo 30 kus.



L~Verim, ze doba a lidé se méni. Myslim, ze
tomu, co drive bylo nejpodstatnéjsi, aby si
Clovek nakoupil vsechno jidlo na jednom
misteé a kdykoliv, bez ohledu na to,
co vilastné obsahuje, tomu pomalu zvoni
hrana. Ted uz mnoho lidi zajima, odkud
jidlo pochazi a jak bylo zpracované, co si
Clovek do svého téla vklada.”
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Na jaké vymére tedy nyni hospodafite a je tato vymeéra
pro chov takto velkého stada dostacujici?
Aktudiné hospodafime na 30 hektarech, a to je
dostacujici.

Chovdte stdle také koné, s nimiZ jste zde na Skysové pred
lety zacinal? A stdle jsou to kladrubsti belousi a hispano —
lusitany?
Ano, stdle mdme dva kladrubské bélouse a jednoho
hispano — lusitana.

NemdiZzeme také nezminit dalsi z Vasich ddlezitych
zemédeélskych aktivit, bortivkovou farmu. Vase borivky
rostou na dctyhodnych 6 hektarech. Péstujete 5 odrud, je
tomu tak?
Mame na 6 hektarech 25 000 kefl. Ano, pét odrad
méme z dlvodu postupného dozravani.

Sklizen bortvek trvd priblizné od pocdtku cervence do

poloviny zdri. Jak uspésnd byla pro Vds loriska sezona?
Pomérné Uspésna, i kdyz jsme uprostied sezony bojovali
s pfilisnym vedrem a to se bordvkdm moc nelibf.

Pidalky, msice a octomilky — to jsou nejvétsi neprdtelé
péstitell borlivek. Zaznamenali jste v posledni sezoné
problémy s témito skadci?
S pidalkami a s msicemi bojujeme priibézné celé jaro
a zaCéatek Iéta. Horsim sklidcim se zatim nastésti

Uspesne vyhybame. Chce to neustéalou kontrolu

a udrzovat farmu v Cistoté.

Vétsinu produkce proddte prostrednictvim on-line
prodejce potravin, Rohliku. Mensi ¢dst ze dvora.
Zpracovdvdte také cdst produkce do podoby findlnich
vyrobkd? Co konkrétné z boriivek vyrdbite?
Spoluprdce s Rohlikem je pfijemnd. Vazi si nasi poctivé
snahy vyprodukovat co nejchutnéjsi borlivky a sebrat
je zralé, nevyuzivat toho, Ze barevné sice ,dojdou”, ale
chuti a vitaminy uz ne. My jsme zase radi, ze se borlvky
koncovému spotrebiteli dostanou do druhého dne, a ze
se mUzeme spolehnout na férové jednani.
Co se tyce vyrobkl z borlivek, vyrédbime s$tavy. | tam
ndm zdalezi na tom, aby byl vyrobek co nejcistsi. U bord-
vek je to ale slozité: mnozstvi plodu, které na vyrobek
spotiebujete, a jeho ne zcela jednoduché zpracovani
neumoznuje nizkou cenu koncového vyrobku. Zaroven
Vvérim, Ze doba a lidé se méni. Myslim, ze tomu, co dfive
bylo nejpodstatnéjsi, aby si ¢lovék nakoupil vsechno
jidlo na jednom misté a kdykoliv, bez ohledu na to,
co vlastné obsahuje, tomu pomalu zvoni hrana. Ted
uz mnoho lidi zajimé, odkud jidlo pochézi a jak bylo
zpracované, co si ¢loveék do svého téla vklada.
Pfemyslime nad né&jakymi jinymi potravinarskymi
vyrobky a nad moznostmi spoluprace s vyrobcem
s podobnym uvazovanim, se kterym by se dala spojit
nase znacka.



Kolik lidi v zemédélske prvovyrobé aktudiné zamestndvd-

te? Vétsina nasich zemédéliskych klientd bojuje s nezd-
jmem Cechti pracovat v zemédélstvi a s tim spojenou
nutnosti zaméstndvat zahranicni pracovniky. Jak je tomu
u Vas?
Agronom a technicky vedouci farmy jsou Cesi. Potom
mame Ctyfi stalé zaméstnance z Filipin. Kdyz sklizime,
pfijedou k ndm sezonni pracovnici, povétsinou

z Ukrajiny.

Je pro Vds zemédéistvi dileZitym zdrojem prijmd, nebo je
spise jen urcitou formou zdjmoveé cinnosti?
Pofad je pro mé hlavnim pfijmem ma profese, i kdyz
se v tom nékdy ztracim, hlavné ¢asové. Myslim, ze
potiebuju oboji. Je to takova rovnovaha mezi fikci
a skutecnosti.

Jak ovlivriuji dotace Vase podnikdni?
Dotace jsou podle mého nazoru velmi d(lezité. Neni to
tak, Zze dostanete néco zadarmo. A ti, co si to mysli, se
pletou.
V mém podnikdni mi dotace pomohly, ale ne vzdy se
to vyplati. U nékterych mych investic pro mé bylo lepsi
jich nevyuzit.

Jak vnimdte vyvoj ceského zemédélstvi? Kam nds podle
Vds nasméruje novd zemédelskad politika tohoto progra-
mového obdobi?
Jé v této otdzce nejsem natolik informovany, abych si
tady troufal fundované odpovedét, tak se do toho radé&ji
nebudu poustét.

Chystdte v nejblizsi dobé néejaky zajimavy zamér? Jaké
jsou Vase dalsi plany?
Zatim se porad jesté snazime doladit nasi 6 hektarovou
borlvkovou farmu. Pocasi je méné a méné predvida-
telné a my se snazime pfipravit co nejlépe na vSechny
mozné scénére.
Jinak plany by byly, ale na druhou stranu vSeho moc
Skodi.

Zvilddnete si pri Vasi vytiZzenosti najit cas na odpocinek?
Mdte néjaké volnocasové aktivity?
Poréad doufém, ze jednou ano.

Mezi Vami a spolecnosti Agroteam CZ panuje letitd
spoluprdce. Jak obecné vnimdte potrebnost poraden-
skych sluzeb v zemédélstvi?
Kdyz né¢emu UpIné nerozumite, je lepsi si nechat
poradit. Vnimém tedy poradenské sluzby v zemédélstvi
jako velmi potfebné a uzitecné.

-
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Predstaveni projektu
partnerskeé site
Agroteam CZ
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Od doby vzniku nasi spole¢nosti se snazime mit
naskok pred konkurenci. Jako prvni jsme zacali
nabizet kompletni dotac¢ni servis bez vyjimek, jako
prvni jsme spojili dotacni a provozni poradenstvi
a v tomto duchu chceme pokracovat dal. Klientiim
a obchodnim partneriim nabizime sluzby v perfektni
kvalité a odménou je pro nads neustaly rast na trhu.



Pro rok 2024 jsme si pfipravili zcela pfevratny systém pro
externi spolupréaci s nasimi poradenskymi spole¢nostmi,
ktery v Ceské republice nemd obdoby. Pod ndzvem
Agroteam CZ s.r.o. — partnerska sit spoustime systém,
kdy bude mozné pfihlasit se ke spolupraci s dota¢ni
Spickou na tuzemském trhu a vyuzit jeji kompletni know-
-how i postupy. Cely proces spoluprédce je zastfeSovan
informac¢nim systémem, kde nasi externi smluvni partnefi
naleznou veskeré klicové informace a nase metodické
postupy. Maji moznost UGcastnit se koordinac¢nich porad
on-line nebo mohou vyuzit pfimé komunikacni kanaly na
nase specialisty. Cilem celého systému je, aby dota¢né
poradenské subjekty v CR mohly za nasi podpory

v kli¢covych oblastech rlst a vzdjemnou spolupraci jsme
tak vyuzili nas spole¢ny potencial. V okamziku, kdy externi
partner navaze smluvni spolupraci s nasi spolecnosti, se
mUiZze py$nit také logem Agroteam CZ Smluvni partner.
Cely systém je nastaven komplexné, takze nasim
partnerdm nabizi nejen pfistup k know—how, ale nabidne
i dalsi doprovodné vyhody. Témi mohou byt benefity

pro snizeni provoznich nékladl, napt. operativni leasing,
moznost vyuziti specidlnich pausall pro mobilnivoléni

a datové sluzby, mnozstevni slevy pfi ndkupu nékterych
komodit v ramci uskupeni OK HOLDING (pneumatiky

a pneuservisni prace, zvyhodnéné ceny elektroniky

a kancelarskych potfeb apod.). V neposledni fadé

je mozné vyuzit spolupréaci v rdmci celého uskupenf

OK HOLDING a zapojit se do systému tiparskych provizi
v sektoru pojisténi, realit a investic. Rozsah moznostf

v radmci partnerské sité je tak prakticky neomezeny.
Agroteam CZ s.r.o. — partnerska sit také centralizuje
prehlednou formou informace o dotac¢nich moznostech

a podminkach. To oceni zejména nasi obchodni partnefi

() Agroteam CZ

SMLUVNI PARTNER

z fad prodejcl strojd, stavebnich firem ¢i technologii. Mezi
vefejnosti koluje mnoho informaci o dotacich, ale jen malo

z nich je Uplnych nebo pravdivych. Nase webové rozhrani

bude veskeré vyhldsené i pldnované dotacni tituly uvadét
prfehledné a jasné, ale hlavné na jednom misté. Nejen

pro dodavatelské firmy tak bude jednoduché sina ,par

kliknuti“ najit aktualné vypsané dotacni tituly tykajici -
se jejich sektoru. Opét zde existuje nastroj pro pfimou
komunikaci s nasimi specialisty, a to jak individuéing, tak
celofiremné.

Cely zdmér Agroteam CZ s.r.o. — partnerska sit nabizi
véem obchodnim a externim partnerim moznost vyuzit
zazemi nejvétsiho poradenského uskupeni v CR. Zaroven
systém resi sdileni klicovych informaci o dotacich, termi-
nech a obchodnich moznostech. Jedna se o komplexni
systém s prakticky neomezenymi moznostmi spolupréce.
Kazdy, kdo se vénuje dotacnimu poradenstvi, prodava
stroje ¢i technologie anebo se vénuje stavebnictvi, ma 67
u nds dvere ke spolupraci oteviené.

V pfipadé, Ze Vas spolupréace se spole¢nosti Agroteam CZ
na béazi partnerstvi zaujala a chcete se dozvédét vice,
prosime, obratte se na kolegy Michala Webera (email:
weber@agroteam.cz, mobil: 702 062 070) nebo

Lukése Horacka (email: Ihoracek@okbrokers.cz,

mobil: 733142 -473). Stante se i Vy soucasti- unikatni
Agroteam CZ — partnerské sité!
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Souhra na poli prumyslové
a zemedelskeé verejné
podpory v ZEAS Lysice

ZEAS Lysice, a.s. je zemédélska spolec¢nost hospodarici
v okrese Blansko a ¢astecné i Brno-venkov, zabyvajici
se zivocisnou a rostlinnou vyrobou vcetné ovocnarstvi.
Podnik je jednim z nejvérnéjsich klienti od zalozeni
OK GROUP, kdy spoluprace v oblasti pojisténi funguje
jiz od roku 1999. Vzhledem k dlouholetému pracovnimu
vztahu je soucinnost na poli dota¢niho poradenstvi
samozrejmosti. Pri prohlidce podporenych investic ve
stfedisku Drnovice vyzpovidala Klara Zahradnickova,
projektova manazerka OK GRANT, predsedu
predstavenstva, Jifiho Safére.



Vds podnik md pomérné rozmanité pole plisobnosti, Usek mechanizace, kde jsem pred ndstupem na pozici

muZete nasim ctendrum vasi ndplii ve zkratce predstavit? feditele pracoval jako vedouci Useku mechanizace.
K jaké cinnosti mdte Vy osobné nejblize?
To by bylo na dlouhé povidani, kdyz ,vypichnu“ to S ¢im se v soucasné chvili potykdte jako cesky zemédél-

nejdllezitéjsi a nejzajimavéjsi, tak nosnym programem sky podnik a jaké jsou vase pldny?

v rostlinné vyrobé je produkce obilovin pro potravi-
nérské Ucely. Specidlni ¢asti rostlinné vyroby je Usek
ovocnéarstvi se specializaci na produkci jablek, a musim
zminit také produkci velmi chutného a ocenéného
jable¢ného mostu.

Zivo&idna vyroba je objemem trzeb rozhodujici

Usek spolec¢nosti ZEAS Lysice. Podstatnou mérou

je zastoupen chov skotu. V Bykovicich provozujeme
vykrm skotu a chov dojnic, kde se mdzeme pochlubit
staji, ktera se svym technologickym fesSenim fadi mezi
$picku v rdmci celé CR.

Déle provozujeme vykrm kufat ve dvou halach, které
jsou vybaveny nejmodernégjsi technologii a byly
uvedeny do provozu v roce 2018 a 2019. Ve stfedisku
v Drnovicich, kam se dnes spolecné podivame, se
nachdzi rozmnozovaci chov prasat.

Mimo zemédélskou vyrobu provozujeme také vlastni
vyrobnu krmnych smési, kdy dodavéame i krmiva
podle individudlnich pozadavk(l odbératel(l a potreb
konkrétniho chovu. Vénujeme se zakazkovému Siti
pracovnich odévi a dalsich textilnich vyrobk(, déle
provozujeme pneuservis, prodejnu stavebnin, bioply-
novou stanici a zajistujeme stravovaci provoz a rozvoz
obédi v Lysicich a okoli.

Nasim zajmem je spoluprace s obcemi, ve kterych
hospodatime, s cilem plsobit jako pozitivni Cinitel pfi
tvorbé a udrzbé kulturniho rdzu nasi krajiny.

Jé jsem ve firmé zaméstnan od roku 1987, kdy jsem
zacal pracovat na pozici stfediskového agronoma.
Jelikoz mam vystudovany obor mechanizace
zemédélstvi, tdhlo mé to vzdy ke strojim. Po rliznych

agronomickych pozicich jsem postupem casu presel na

V soucasné dobé jsou to zcela zdsadni zmény ve
struktufe ndkladd a vynosd prakticky u vSech komodit
rostlinné a zZivocisné vyroby. Také situace v cenach
energii, tedy v elektrické energii a zemnim plynu,

ma podstatny vliv na rentabilitu Zivocisné vyroby.

V nékladech lonského roku se ndm negativné promitly
mimoradné vysoké ceny nakoupenych umélych hnojiv.
To mé podstatny vliv na ekonomiku polnich plodin,
zvlaste v situaci, kdy je problematicky odbyt a prodejni
ceny vyrazne klesly. V této situaci je stabilizujicim
prvkem provoz bioplynové stanice, kterd nédm poméhé

z ¢4sti kompenzovat negativni dopady soucasnych cen.

Musime reagovat na aktudIni pozadavky moderniho
zemeédélstvi. Proto hodldme pofidit nové stroje, které
v ndvaznosti na datové podklady a mapy pozemkd za-
jisti cflené hnojeni a osetfovani polnich plodin. Velkym
otaznikem bude také dalsi rozhodovani na Useku
ovocnérstvi, protoze dlouhodobé nevyvéazeny vztah pfi
podporach péstovani ovoce a chovani obchodni sité
dostavaji ovocnarstvi do velice nepfiznivé pozice.
Podobné jako ostatni péstitelé musime na tento vyvoj
reagovat, coz vede k Gvahdm o mozném snizeni
plochy intenzivnich sadd. Jsme schopni produkovat
kvalitni ovoce, ale na produkci musi navazovat také
odbyt, ktery je z ddvodu chovani obchodnich fetézcd
v poslednich letech zna¢né problematicky.

Jak vds ovlivriuji sou¢asné zmény v dotacni politice?

Od predloriského roku jsou pro zemédélce nastavena
nové dotacéni pravidla. Casto diskutované redistribu¢ni
platba méa dopad i na nasi firmu. Dllezité vsak bude,

zda se naplinii proklamované cile v podpore zivocisné
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Stredisko Drnovice, foto z dronu: Jana Némcova

vyroby, které je rovnéz pod zna¢nym konkurencénim
tlakem dovozU z ostatnich zemi EU. Dotace v oblasti
zemédélstvi jsou v podminkach EU svym rozsahem
znacné, ale zcela jisté nikoliv jednotné a podpora
jednotlivych segment(i zemédélstvi se spise stava
pomérovanim sily rozpoctd jednotlivych statd, coz
nasledné deformuje objektivni pohled na fungovani
subjektll zemédeélské prvovyroby. Jak se stalo jiz
pravidlem, kazda dotacni zména je nasledovana

i zvySenim administrativni naro¢nosti.

Ve spoluprdci s nasimi poradenskymi agenturami
vyuzivdte podporu v oblasti zemédélstvi i pramysiu.
Ze kterého resortu je pro vds Cerpdni verejné podpory
Jjednodussi?
Dlouhodobé vénujeme pozornost ziskani podpor pro
nase zémery z Programu rozvoje venkova (déle jen

PRV). Tento dotacni titul ma blize k zemédeélské cinnosti
nasi firmy a my chceme vyuzivat prévé prvek ,rozvoje®.
Cilem jsou zaméry, které pfinesou do firmy novou, vyssi
kvalitu. To se nam v plném rozsahu podafilo napf. pfi
vystavbe hal pro vykrm kurat.

Podani zadosti o podporu z PRV je vsak zaroven
pfihlaskou do soutéze, ve které je nasim rozhodnutim,
ktera preferencni kritéria uplatnime, abychom si zajistili
vys$si bodové ohodnoceni nasi Zadosti, a tedy i vyssi
pravdépodobnost, ze se dostaneme mezi Uspésné

projekty. V tomto ohledu je pro nas spoluprace

s dotacnimi specialisty ze spolec¢nosti Agroteam CZ
velkym pfinosem. Vlastnimi silami bychom se jen
obtizné orientovali ve vyhlaSenych podminkach.
Nékteré mensi projekty jsme byli schopni podat sami,
ale zvladnuti administrace celé zadosti komplexnéjsich
projektl je zna¢ne narocné. O kvalité odvedené préce
dotacni agentury sveédciito, ze jsme Uspésné zvladli
kontrolu z NKU, kterd se tykala dota¢né podpotenych
staveb hal pro vykrm brojler(.

Podporu modernizace technologii z oblasti zemédél-
skych dotaci doplfiujeme z druhé strany dostupnymi
dotacnimi tituly Ministerstva primyslu a obchodu (déle
jen MPO), jejichz prostfednictvim zvySujeme energe-
tickou Ucinnost a zainvestovali jsme do obnovitelnych
zdroj( energie (dale jen OZE).

Zde jsou standardné nastaveny podminky tak, ze

jiz pfi podani zadosti vime, zda podminky dotace
splnime, a tedy i ziskdme na dany investi¢ni zameér
dotacni podporu. Vlastni podani zadosti je vsak
znacné komplikované a vy$si ndroky na administraci si
vyzaduje i zddost o proplaceni a zpracovani naslednych
monitorovacich zprav po dobu udrzitelnosti projektu.
Pozadavky na naprosto bezchybné zpracovani
podkladd vybérového Fizeni projektu MPO jsme loni
zakusili na vlastni k(zi, kdy jsme se odvolavali proti
navrzenému kradceni dota¢ni podpory. Proces ndmitek



byl z naseho pohledu jakoZzto ,lajka“ az humorny,
protoze dané vytky jsme shledali s ohledem na cely
proces administrace jako malichernosti. Z pozice
Zadatele nas vznikla situace samozfejmé o to vic
pobouftila. Nastésti, diky zpracovani podkladd ze strany
tymu OK GRANT dopadlo odvolani dobfe a dotace byla
pfiznéna v pIné vysi.

Specidlné v podobnych pfipadech a také u zamérd,
kdy usilujeme o verejnou podporu z rdznych dotac¢nich
program( v jednom misté realizace, ocenujeme
koordinaci vasich dotacnich agentur, protoze je tfeba
dbét zvysené opatrnosti, abychom neporusili vylu¢ova-
ci kritéria jednotlivych vyzev.

Oba dva programy maji vlastni specifikace a Uskali,
proto je v rdmci administrace dotacnich projektd
obecné potreba ,umét v tom chodit*.

Vase posledni velkd investice a uspésny dotacni projekt
v radmci PRV byla stavba stdje pro vykrm prasat. Co vds
k této investici vedlo vzhledem k tomu, Ze stavy prasat
v CR obecné klesaji? Jak velky viiv méla pfi zamysleni
dané investice prdavé spoluprdce v oblasti dotacniho
poradenstvi?
Pfi rozhodovani o investici do chovu prasat pfipadaly
v Uvahu dvé varianty, a to realizovat vystavbu nové haly
porodny a objektu pro odchov selat, nebo chov prasat
ve firmé zcela ukoncit. Plvodni objekty byly postaveny

v Sedesatych letech minulého stoleti a stavebné

i technologicky byly jiz nevyhovujici. Nebylo v nich
vhodné ani mozné provadét dil¢i stavebni Upravy. Proto
Usek ZV pfipravil v roce 2016 navrh projektu na novou
stavbu s modernimi technologiemi krmeni, ventilace

a ustdjeni tak, abychom mohli absolvovat stavebni
fizeni a ziskat povoleni. Uz tato faze, jakkoliv ¢asove
narocnd, ndm prinesla nové poznatky a zkusenosti

od jinych chovateld. Limitujicim prvkem byla kapacita
stavajiciho aredlu chovu prasat, kde bylo mozné ustajit
maximalné 200 ks prasnic. Takto malé kapacita je na
hrané mozné budouci rentability chovu. Tento parametr
byl vyznamnym faktorem, ktery spise ved! k rozhodnuti
investici nerealizovat. Pfesto jsme se rozhodli stavebni
fizeni dokoncit.

Podarilo se nam ziskat stavebni povoleni a po
rdmcovém ocenéni tohoto projektu jsme si potvrdili,

7e bez dota¢ni podpory nelze tento zadmér realizovat.
Vynalozené Usili se néam vSak zhodnotilo, a to se vsemi
riziky, které viozeni financnich prostfedk( do chovu pra-
sat prinasi. Jenom velkou a pozitivni shodou okolnosti
jsme uzavreli smlouvu o dilo se zhotovitelem v roce
2021, pfed podstatnym zdrazenim stavebniho a hutniho
materialu, coz dovolilo tuto stavbu za 35 mil. K¢

zahajit a predevsim dokoncit.

Od 4/2022 madme stéj v provozu a vysledky za lonsky
rok ukazujf, Ze se ndm zacina dafit dosahovat potreb-
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nych vyrobnich parametrd, a to jesté vidime rezervy.
Spolupréace v oblasti dota¢niho poradenstvi méla pro
realizaci této vyznamné investi¢ni akce zcela zadsadni

vyznam.

Z prumyslové sféry v soucasnosti spolecné pracujeme

predevsim na podpore energetickych zdroji ve formé

fotovoltaickych elektrdren (ddle jen FVE) umisténych

na stfechdch v jednotlivych stfediscich. Prvni projekt se

poddval jiz v roce 2020, dalsi dva v roce 2022 a v pripa-

de noveé vyzvy budeme usilovat o dalsi rozsifeni pfimo

v sidle spolecnosti.

Co vds ponouklo k prvnimu zdméru instalace FVE jesté

pred prudkym ndristem cen elektriny v roce 2021? Jste

s investici spokojeni?
Dlvodem, pro¢ jsme v roce 2020 podali zddost
o podporu na vystavbu FVE na hale pro vykrm kufrat,
byla snaha snizit provozni ndklady. Kvalitni systém
ventilace klade predevsim v letnim obdobi znac¢né
naroky na odbér elektrické energie. Vyhodna JV
orientace stavby a blizkost vlastni trafostanice spolec¢né
pro Usek ovocnérstvi byla ddvodem, proc¢ jsme zadost
ve spolupréci s firmou OK GRANT v Lysicich podali.
Snahou bylo rovnéz ziskat si vlastni, a tedy asi i nej-
cennéjsi, objektivni ndzor na OZE. Podpora se tykala
instalace panell o vykonu 80 kW vcetné bateriového
Ulozisté, coz odpovidalo z&méru co nejvice vyuzit
energii pro vlastni spotfebu. V plném provozu ji mdme
od brfezna 2023 a pfi soucasné situaci v oblasti cen
energii jsme s investici velice spokojeni. Ukazuje se, ze
predpoklddana ndvratnost 7—8 rok( se diky soucasné
drovni cen elektfiny zna¢né zkratf.
V srpnu 2023 probéhla kolaudace dalsi instalace FVE
o vykonu 100 kW, a to na jiz zminéném objektu chovu
prasat v Drnovicich. Nasledovat bude realizace treti
instalace na stfechu objektu vyuzivaného k ustajent
mladého skotu (odchovna jalovic) na stfedisku Kozarov.

Z vlastnich zkusenosti vime, Ze spoluprdce s urady
a distributory neni zrovna jednoduchd. MiZete néco
doporucit dalsim zdjemcim o FVE pro snadnéjsi pribéh
administrace?
Vystavba FVE je doprovéazena ze strany MPO zna¢nymi
naroky na Uplnost dokumentace. Proto jiz od pfipravy
projektu je tfeba toto reflektovat. Spolupraci s dota¢ni
agenturou od zpracovani projektu, pres vybérové fizeni
az po podani zadosti o proplaceni dotace povazujeme
v tomto ohledu za zcela zasadni, pfedevsim po
nedavné zkusenosti s odvolanim, ¢imz se proplaceni
prostfedk( zbytecné protahlo.
Z nasi strany je nutno dbét predevsim na Uplnost
dokumentace od zhotovitele pro zdérné absolvovani

schvalovani vyrobny FVE s distribu¢ni spole¢nosti. To
je také hodné komplikovand cesta. Na druhou stranu,
diky vysokym standard(im aplikovanym v energetickém
sektoru, jsme béhem realizace projektu ziskali opét
urcity nadhled, a neni ke Skodé tato mefitka obcas
vyzadovat i v rdmci nasi vlastni firmy.

Pane predsedo, miZzeme Vds poZddat o slovo na zdvér?
Chceme, aby nase produkce byla zakladem zdravych
kvalitnich ceskych potravin. Proto preferujeme spolu-
praci s tuzemskymi zpracovatelskymi firmami, které na
trh pfindsi kvalitni vyrobky pro nase odbératele.
Vyuzivani modernich technologii je jedinou cestou, jak
mdzeme dosahovat nadprimérnych vysledkl a uspét
v silné konkurenci. Nebojte se modernizovat. Na
spoustu ze zminénych investic byla poskytnuta dotaéni
podpora. Kompletni seznam realizovanych dotacnich
projektl je k dispozici na nasich webovych strdnkach.

Stredisko Drnovice

Ve stfedisku v Drnovicich se nachdzi
rozmnozovaci chov prasat, kde se v roce
2022 s podporou z PRV zprovoznily nové
stéje pro chov prasnic. Jedné se o porodnu
s 56 ustajovacimi misty a navazujici staj pro
jalové a brezi prasnice a pro predvykrm
selat. Staje jsou vybaveny moderni
technologii ventilace zakon¢enou biologic-
kymi prackami vzduchu. Soucasti investice
je i koncovy sklad kejdy. PouZzité nové
technologie kladou na zaméstnance mensi
pracovni naroky a okoli stéji je vyrazné
méné zatizeno zdpachem.

V rémci dota¢ni podpory MPO byla
realizovéna v roce 2023 stfesni instalace
fotovoltaického systému o velikosti témeér
100 kWp. Vyrobena elektrické energie
bude slouzit pro vlastni spotfebu k zajisténi
osvétleni, provozu krmného systému,
vytdpéni a ventilaci objektu pro zajisténi
vhodnych podminek pro chov zvitat. Dojde
ke snizeni zavislosti spolecnosti na ndkupu
elektrické energie z vefejné sité a ke
snizeni emisi hlavnich znecistujicich latek

do ovzdusi.




»,Chceme, aby nase produkce
byla zakladem zdravych
kvalitnich ceskych potravin.
Proto preferujeme spolupraci
s tuzemskymi zpracovatelskymi
firmami, které na trh prinasi
kvalitni vyrobky pro nase
odbératele.”
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Kazda dopadajici sn¢hova vlocka se promeni.
Vjediném okamziku je koncem i novym pocatkem.
Muze se stat kapkou zivotodarné vody, ale také soucasti pustosivé laviny.

Piejeme Vam, at'Vas kazda tajici viocka naplni zdravim, stéstim a doda potirebnou energiil
Avlocky, které dopadnou mimo Vas, at'spusti lavinu vzdy jen pozitivnich udalosti!

Necht'kouzlo roku 2024 zapocne!
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